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Produccion ovina en Corrientes: ingresos por lana

La ovejeria en la provincia de Corrientes se concentra en la region centrosur, en sistemas de produccidn extensivos sobre campo
natural donde el pastoreo es mixto entre bovinos y ovinos. Existen majadas tanto comerciales como de autoconsumo,
independientemente del tamafio de establecimiento/productor. Las principales razas de ovinos en la region son Ideal, Corriedale
y Romney Marsh. Estas razas son doble propdsito orientadas a producir carney lana.

Produccion delana en Corrientes
Las finuras medianas se presentan en mayor medida en la raza Ideal, mientras que la finura gruesa hasta 35 micras corresponde
mas a las razas Corriedale y Romney Marsh (Tabla 1). En cuanto al rinde de lana al peine, se estima en un 70% promedio

favorecido por la region. Otro aspecto importante es el peso del vellon, que en animales adultos se estima entre 3y 3,3 kg/cab
paralarazaldealyentre 3,4y 3,7 kg/cab paralasrazas Corriedale y Romney Marsh.

Tabla 1. Finuratipica por raza.

Lanas Finas Lanas Medianas Lanas Gruesas
Razas 19,0 a 21,0a 25,0a 30,0a 35,0a
20,9 um 24,9 um 29,9 um 34,9 um >39,9 um
Ideal 1,7% 37,0% 4,2% 0%
Corriedale 0% 2,0% 33,0%
Romney Marsh 0% 31,4% 11,4%

Nota: en el caso de la raza Romney Marsh, fue poca la cantidad de muestras analizadas.
Fuente: Homse y Riva de Neyra, 2020.

Enelafio 2012 secred enlaregion el Grupo Ideal Finointegrado por criadores de la raza Ideal, actualmente son 8 productores que
cosechan 34.000 kg de lana al afio. Este grupo comercializa la lana en conjunto de manera directa por licitacidon para obtener un
mejor precio de venta. Su objetivo es llegar a una finura de 22 micras con un rinde del 80%. Al cabo de 10 afios de trabajo en ese
sentido, alcanzd en promedio una finura de 23 micras con un rinde del 74% (com. pers. Med. Vet. Luis Rivero).

En cuanto a las practicas, tradicionalmente se esquila el animal adulto 1 vez al aflo en posparto. Se trata de una esquila
desmaneada con maquina donde la lana se acondiciona en bolsones de unos 80 kg de peso. Si la majada es grande, se contrata
una comparsa de esquila. Se vende la lana al barrer a acopiadores que pagan por kg segun raza, considerando para Ideal una
finuramedianayen Corriedale unafinura gruesa.

En cambio, las practicas del Grupo Ideal Fino responden a los requerimientos del Programa para el Mejoramiento de la Calidad de
la lana (PROLANA)*, por lo cual, se contrata una comparsa de esquila PROLANA. Se esquila el animal adulto 1 vez al afio
mayoritariamente en posparto. La esquila es con maquina y la lana se acondiciona en fardos de aproximadamente 220 kg de
peso. Se vende la lana al barrer a exportadores que pagan por kg segun calidad determinada en laboratorio, considerando la
finura como componente principal.

*Las normas PROLANA exigen el bienestar del animal, la esquila desmaneaday la lana clasificada y empaquetada con trazabilidad. Se requiere el muestreo de
vellonesy paquetes para poder realizar en laboratorio el andlisis de calidad de la lana (finura, largo y color de mecha). Hay comparsas habilitadas para realizar

la esquila PROLANA con esquiladores registrados.
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Anadlisis de precios de lalana del litoral

Desde hace varios afos el Sistema de Informacion de Precios y Mercados (SIPYM) publica periddicamente precios orientativos de
lanasegun finurayrinde. Paralalanadellitoral, considera finuras mayores a 24 micras y rindes entre 64%y 72%. La base de datos
del SIPYM constituyé la fuente de informacidn para poder realizar el analisis de precios de lanas litoralefias.

Se seleccionaron las finuras 26,5 y 28,5 micras con un rinde del 70% en ambos casos. Por otro lado, se tomaron los precios en 2
momentos: julio para lalana de esquila preparto y noviembre para la proveniente de la esquila posparto. La serie estudiada inicid
enelafio 2008y finalizd enel 2022 (Figura 1).

Figura 1. Comportamiento del precio de lalanasegunfinura (26,5y 28,5 um)y época de esquila (julioy noviembre).
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Nota: Los precios son de lana entera al barrer (lana sucia) y en délares por kilo.
Fuente: SIPYM.

Enlineas generales se observa una suba en los precios hasta el aiio 2011 y una caida de los mismos a partir del afio 2018. También
se observa, que los precios registrados en el ultimo afio son las mas bajos de la serie estudiada.

Entre los afios 2011 y 2018 se aprecia una diferenciacion de precios por finura, tal es asi, que las lanas mas finas (26,5 micras)
mantuvieron su precio mientras que las lanas mas gruesas (28,5 micras) lo disminuyeron. Como puede observarse en toda la
serie, laslanas mas finas tienen mayor precio que las lanas mas gruesas, especialmente en el periodo 2011-2018.

Por otro lado, en lanas mas finas es mayor el precio de preparto, mientras que en lanas mds gruesas es indistinto salvo en los
ultimos anos a favor también de la esquila preparto. Es decir, la esquila preparto es doblemente recomendada por mejorar la
calidad delanay porregistrar en el momento de esquila mayores precios.

Simulacién deingresos porlana

En base a lainformacion presentada se realizé una simulacién de los ingresos netos por venta de lana para los casos de referencia
(Tabla 2). Previamente se establecieron los siguientes supuestos: (1) lalana se vende inmediatamente después de la esquila, (2) la

Estacion Experimental Agropecuaria Mercedes




Ministerio de Economia
Argentina

Instituto Nacional de Secretaria de Agricultura,
Tecnologia Agropecuaria Ganaderia y Pesca

esquila tradicional cuesta menos de 1USS/cab y la esquila PROLANA cuesta mas de 1USS/cab, (3) el precio real de la lana es un
75% de su precio orientativo, (4) el precio de la lana proveniente de una esquila PROLANA es un 2,5% superior al precio de lalana
cosechada en una esquila tradicional, por existir certeza de lafinuray (5) el precio de lalana comercializada en forma asociativa es
un 2,5% superioral precio de lalanavendida individualmente, por mayor poder de negociacion.

Tabla 2. Ingresos netos por venta de lana

IDEAL FINO IDEAL CORRIEDALE

Finura 23 um 26,5 um 30 um
Rinde 75% 70% 70%
Fecha nov-22 nov-22 nov-22
Precio orientativo (1) USS/kg 3,99 1,82 0,87
% 80% 75% 75%
Precio real USS/kg 3,19 1,37 0,65
Peso velldon kg/cab 3,20 3,20 3,60
Ingreso Bruto Lana USS/cab 10,21 4,37 2,35
Costo lata USS/cab 1,20 0,80 0,80
Ingreso Neto Lana USS/cab 9,01 3,57 1,55
Precio real INDIFERENTE USS/kg 0,38 0,25 0,22
Peso vellén INDIFERENTE kg/cab 0,38 0,59 1,23

(1) Fuente: SIPYM Informe Semanal del Mercado de Lanas.
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