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Resumen

A partir el afio 2000 se inicia en el Departamento Tala, provincia de Entre Rios, un
proceso de expansion de la agricultura de soja. Se modifican los sistemas de produccion,
surgen nuevos agentes y en menos de una década el agro talense es dominado por agricultura
de soja. En este escenario también surgen modificaciones en la forma de produccién familiar
y en las estrategias de reproduccion social de las familias propietarias de las unidades
productivas. El objetivo general de este trabajo es comprender los vinculos que las nuevas
generaciones de jovenes hijos de propietarios construyen en torno a las unidades productivas
familiares. Para ello se caracterizan las unidades familiares (UF) en funcidon de sus estrategias
econdémicas y se estudian distintos atributos que caracterizan el vinculo que los jovenes
construyen con sus UF. Dentro de los resultados mas relevantes en este estudio se propone
una clasificacion de los atributos que caracterizan el vinculo que los jovenes construyen con
sus campos, por un lado se presentan los atributos que influyen favorablemente en la
construccién de vinculos: género, saberes formales, saberes empiricos, insercién laboral,
participacion en la UF aportando mano de obra y tareas de gestion. Por otro lado, se presentan
atributos que no parecieran definir el vinculo: lugar de residencia, avance del proceso de
traspaso generacional, expectativa de los jovenes en torno al traspaso generacional, la
participacion en la toma de decisiones y los ingresos generados por la UF y la participacion en
organizaciones del sector. Otro resultado relevante es una tipologia que distingue 5 tipos de
jévenes: productores de UF productoras tradicionales, productores de UF empresariales,
profesionales de carreras agropecuarias, profesionales de carreras no agropecuarias y jovenes
desvinculados. Dentro de las conclusiones de esta tesis se destaca que las estrategias
econdmicas ancladas en lo productivo refuerzan el sistema familiar y a la unidad como sujeto
de las estrategias. Se observa escasa complementariedad entre las estrategias econdémicas y las
estrategias familiares de traspaso. Se concluye también que en la totalidad de los casos

analizados las instancias de traspaso no corresponden a procesos planificados familiarmente.
Palabras clave

Juventud rural. Traspaso generacional. Estrategias de reproduccién social. Produccion

familiar



Abstract

In the year 2000, soybean agriculture started an expansion process in the Department of Tala,
Province of Entre Rios. Production systems have been modified; new agents have appeared
and, in less than a decade, soybean has become dominant in farming activities. In this scenery
family production and strategies used for social reproduction of the families who are owners
of productive units have undergone some modifications. The general purpose of this research
is to understand the bonds created by farmers’ young children as regards family productive
units. In order to achieve this, family units (FU) are characterized considering their economic
strategies and several attributes which typify the bonds developed between the youth, and
their FU are studied. Among the most relevant results of this research we propose a
classification of attributes to portray the bond between the young with their farms. On the one
hand, we shall present those which have a positive influence on the bond development:
gender, formal knowledge, empirical knowledge, integration into the labour market, degree of
involvement into the FU by providing manpower and management tasks. On the other hand,
we shall present those attributes which do not seem to define this bond: place of residence,
stage of the generational transference process, young people’s expectations towards the
generational transference, degree of involvement in decision-making processes, income
generated by the FU and their participation in relevant organizations. Another significant
result is an identification of 5 types of young people: FU producers, traditional producers, FU
business producers, farming-connected professionals, non-farming connected professionals
and disassociated young people. Among the conclusions resulted from this thesis we shall
highlight that the economic strategies rooted in production reinforce the family system and the
unit itself as a strategy subject. Complementarity observed between economic strategies and
family transference strategies is reduced. It is also concluded that in the total number of cases
analyzed the transference situations do not correspond to processes planned within the family

circle.
Key words

Rural adolescents, generational transference, strategies for social reproduction, family

farming.



PALABRAS PRELIMINARES

Cuando terminé mi carrera de ingeniero agronomo en la Universidad de Concepcion
del Uruguay en el afio 2004, nunca imaginé que unos afios después haria una tesis de

posgrado enmarcada en la sociologia rural.

Luego de trabajar un corto periodo en un comercio de venta de insumos agropecuarios,
a fines de 2004 ingresé como becario del area de extension de la Estacion Experimental INTA
Concepcion del Uruguay, un afio después me trasladaba a la ciudad de Rosario del Tala para
encargarme de la Agencia de Extension de esta localidad, que desde el afio 2000 no contaba

con un técnico.

En marzo de 2006 inicie los cursos de la Maestria en Ciencias Agropecuarias con
mencién en Desarrollo Rural y Economia en laEscuela para Graduados de la Facultad de
Ciencias Agropecuarias de la Universidad Nacional de Cordoba, al mismo tiempo que
continuaba con mis trabajos como extensionista principiante. A partir de contrastar los aportes
de cursos en diferentes universidades (UNC, UNLP, UNR, UBA, FLACSO) con mi

experiencia laboral, comienzo a definir el tema que aborda esta tesis.

Desde mi llegada a Tala me interesé en el impacto de la expansion de la agricultura de
soja en la zona, en todos los cursos se hablaba de sustentabilidad, concentracién de la tierra,
exclusion de productores familiares etc., y a la hora de organizar charlas técnicas, reuniones
de trabajo, e inclusive en las consultas recibidas en la agencia de extension, notaba que la

mayor participacion era de productores mayores de 50 afos.

Ahora bien, tenia un tema para abordar, habia incorporado algunos aportes de los
cursos de maestria, pero tuve que reconstruir mi manera de acercarme al objeto de estudio,
pues desde mi formacion de grado contaba con pocos elementos para realizar la investigacion,
fue cuando me introduje o mejor dicho me choqué de frente con la metodologia de
investigacion cualitativa. Asi desde mi perspectiva de ingeniero agronomo extensionista,
agente del estado, con una pizca de investigador social es que me propuse estudiar a los
jévenes hijos de propietarios de unidades familiares en el contexto de avance de la agricultura

sojera.
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CAPITULO I: INTRODUCCION

A partir del afio 2000 se inicia en el Departamento Tala, provincia de Entre Rios, un
proceso de expansion de la agricultura. Este proceso, que continta en la actualidad, esta
basado principalmente en el aumento de la superficie cultivada con soja. En diez campafas
agricolas (1999/2000-2009/2010) la superficie cultivada con soja en el Departamento
aumentd de 6 mil a 75 mil hectareas, es decir un 1250 % (MAGYP Rosario del Tala).

A diferencia de lo ocurrido en la zona nucleo! agricola Argentina, donde el proceso
denominado “agriculturizacion” se inicia en la década de1970 y comprende a otros cultivos
ademas de la soja, en la zona estudiada la expansién es mas reciente, repentina y basada casi

exclusivamente en el cultivo de soja.

El proceso de agriculturizacién en Tala genera profundas transformaciones. El
desembarco de la agricultura de soja no solo altera el uso productivo del suelo y los sistemas
de produccion, también modifica las l6gicas territoriales que estructuraron tradicionalmente al

agro talense.

En ese escenario de cambios, surgen nuevos agentes (locales o ajenos a la zona) que
mediante el aporte de capital econdmico incursionan en el negocio sojero. En menos de una
década, la produccién ganadera bobina, que fue la principal actividad econémica del agro
talense desde mediados de la década de1960, es suplantada en gran parte por agricultura de

soja.

Estas transformaciones implican a su vez modificaciones en la forma de Produccion
Familiar?, que caracterizo histéricamente al sector agropecuario talense y por consiguiente,
modifican también las estrategias de reproduccién social de las familias propietarias de las

unidades productivas.

1 Zona que comprende el este de la provincia de Buenos Aires, la provincia de Santa Fe y el oeste de la provincia de Cérdoba.
2 Aunque no es propdsito de esta tesis discutir el concepto de Produccion Familiar (PF) o Agricultura Familiar (AF) en el
transcurso de este trabajo se retomaran algunos aspectos que la caracterizan, principalmente aquellos relacionados con el
aporte de mano de obra las unidades familiares y el traspaso generacional del control de estas unidades entre miembros de la
familia.
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1.2 Estructura de la tesis

La tesis se estructura en cinco capitulos. En el capitulo I denominado “Introduccion
general”, se sefialan aspectos relevantes para la investigacion tales como el avance de la
agricultura de soja, las fuerzas que propician esta expansion y las transformaciones de los
sistemas productivos talenses. Asimismo se detallan el tema, el problema, los objetivos y las

preguntas de investigacion, como también la hipétesis de trabajo.

En este primer capitulo, también se desarrolla la metodologia utilizada durante la
investigacion, se detalla el acceso a fuentes primarias y fuentes secundarias, la técnica de
indagacidn, la seleccion de la poblacion objetivo y construccion de la muestra y por Gltimo el
procedimiento para sistematizar y analizar los datos.

En el capitulo II denominado “Abordaje tedrico” se detallan los aportes conceptuales
en los que se enmarca esta tesis. Ademas en este capitulo, se incorporan resultados de otras

investigaciones que abordaron tematicas similares sobre juventud y estrategias familiares.

En el capitulo III titulado “Acercamiento al territorio, con foco en los actores sociales”
se propone un acercamiento al contexto donde se desenvuelven jovenes hijos de propietarios
de unidades familiares (UF) de la zona de influencia de Rosario del Tala, poblacion objetivo
de esta tesis, desde un enfoque territorial que incluye aspectos geograficos, ambientales,
historicos, productivos y sociales. Ademas en este capitulo se describe a las unidades
familiares talenses en el proceso de expansion de la agricultura de soja segun la estrategia
econdémica adoptada por las familias propietarias.

En el capitulo IV titulado “Los jovenes y sus campos familiares” se trabaja en la
comprension de los vinculos que las nuevas generaciones construyen con sus unidades
familiares a partir del analisis e interpretacion de los datos recogidos en el trabajo de campo,

aportes tedricos y otros trabajos que abordaron la tematica.

Para finalizar, en el capitulo V se presentan las conclusiones que surgen de la

integracion y analisis de los capitulos anteriores y una propuesta de tipologia de jovenes.
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1.3 Problema de investigacion

Enmarcada en un contexto de transformaciones, esta investigacion pretende aportar a
una de las discusiones considerada por la sociologia rural actual, centrada en la persistencia de

la produccion familiar en el modo de produccion capitalista del agro.

Dentro de este enfoque, se plantea como problema de investigacion la participacion de
los jovenes hijos de propietarios en sus unidades familiares (UF) y aborda particularmente el

proceso de traspaso generacional en el control de las mismas.
1.4 Tema de investigacion

En relacion a la problematica planteada, el tema de investigacion de esta tesis indaga
en los vinculos que las nuevas generaciones de jovenes hijos de propietarios construyen en
torno a las unidades familiares en el contexto de expansion de la agricultura de soja, en la
zona de influencia de Rosario del Tala.?

El nuevo escenario del sector agropecuario talense, probablemente modifica la
percepcion y el vinculo que los miembros de las generaciones jovenes tienen de sus UF.

Estudiar a estos jovenes en particular, con el propdsito de repensar las definiciones de
juventud rural, en especial aquellas relacionadas con las visiones clasicas de “lo rural” como
un espacio aislado, que determina un modo de vida particular, se considera central para este
estudio.

En el abordaje de estas problematicas se tienden a homogeneizar a los jovenes sin
considerar los cambios ocurridos en el sector agropecuario en las ultimas décadas.

La bibliografia relevada referida a los jovenes rurales destaca que “las potencialidades,
limitaciones e incluso la cuantificacion de situaciones mas importantes por la que atraviesan
los jovenes rurales se encuentran menos estudiadas que aquellas del mundo urbano” (Roman,
2003). Esta situacion de aparente “invisibilidad” de los jovenes rurales, hace que todas las
imagenes referidas a ese sector respondan mas a un estereotipo que a observaciones empiricas
Durston (1997, citado de Roman, 2003). En efecto, el sesgo urbanizante de los estudios de

juventud, la creencia en que la modernizacién reduciria el espacio de lo rural, llevaron a que

3 Ciudad de 16 mil habitantes cabecera del Departamento Tala, ubicado en el centro de la provincia de Entre Rios, Argentina.
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despertara escaso interés. Por el lado de las politicas, la debilidad de la juventud rural como
actor social especifico y, también, su escaso protagonismo incidieron en la poca atencién por

parte de las politicas publicas (Kessler, 2005).

Por altimo, un punto central es que la mayoria de los trabajos referidos a la juventud
rural ofrece una imagen un tanto homogénea del tipo de familia y organizacion productiva:
pequefias propiedades campesinas con uso intensivo de trabajo familiar centradas en la
produccién para autoconsumo (Kessler, 2005). Sin negar la importancia de tal grupo, en esta

tesis se pretende indagar en la produccion de tipo familiar méas vinculada al mercado.
1.5 Objetivo general y objetivos especificos

El objetivo general que plantea esta tesis es comprender los vinculos que los jovenes
talenses hijos de propietarios construyen con sus unidades familiares.
Como objetivos especificos se propone:
e Analizar las caracteristicas del area de estudio desde un enfoque territorial.
e Caracterizar las unidades familiares en funcion de las estrategias economicas
que adoptan las familias propietarias.
e ldentificar, sistematizar y analizar los atributos que caracterizan el vinculo que
los jévenes construyen con sus unidades familiares.
e Construir una tipologia de jovenes considerando las estrategias familiares y los
atributos que caracterizan el vinculo que los jovenes construyen con sus

unidades familiares.

1.6 Hipotesis de trabajo

La hipdtesis de trabajo* que orienta esta tesis propone que “Los jovenes hijos de
propietarios cuyos padres adoptan estrategias rentisticas, en el contexto de avance de la
agricultura de soja, construyen vinculos mas débiles con sus UF que aquellos jovenes hijos de

propietarios cuyos padres adoptan estrategias productivas.”

4 Se plantea esta hipotesis de trabajo como una herramienta para orientar la investigacion. No se pretende arribar a una
comprobacion formal pues las caracteristicas de esta investigacion no responden a un modelo hipotético deductivo
(Hernandez Sampieri et al, 2010).
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Dentro del sistema de estrategias de reproduccion social propuesto por Bourdieu, que
se desarrollara en el capitulo Il, se encuentran las estrategias de inversion econdémica. Esta
tesis se centrara en dos de ellas: la estrategia productiva y la estrategia rentistica, adoptadas

por las familias propietarias.

En primer lugar se describe la estrategia productiva, donde los propietarios (en general
padres de los jovenes que considera esta tesis) tienen una relacion directa con la produccion
en sus unidades, es decir aquellos que siguen siendo productores aportando fuerza de trabajo,
asumiendo riesgos propios de la actividad, ejerciendo la gestion y tomando las principales

decisiones.

En segundo lugar, se hace referencia a la estrategia rentistica, en la cual los
propietarios optan por ceder en arrendamiento sus UF, alejandose de la relacion directa con la
produccion y obteniendo una renta por el alquiler de sus tierras.

La decision metodoldgica de considerar dentro de la diversidad de estrategias
familiares a estos dos tipos, permitira abordar la hipdtesis planteada y los objetivos de la tesis.

1.7 Abordaje metodologico

Para realizar esta tesis se eligio el enfoque metodolégico cualitativo, la eleccion se
basd en la necesidad de contar con una herramienta metodoldgica abierta y flexible, que
permita ir construyendo, replanteando y reelaborando conceptos y miradas durante las

diferentes etapas del estudio (Hernandez Sampieri, 2010).

La impronta exploratoria y descriptiva del estudio apunta a indagar en las
particularidades de los jovenes talenses, sin pretender generalizar resultados de manera

probabilistica.

La poblacion objetivo de la presente investigacion son jovenes de 17 a 30 afios de edad,
hijos de propietarios de Unidades Familiares® con superficies en el rango de 50 a200 ha,

comprendidas en el area de estudio.

5 No se consideran para el estudio unidades pertenecientes a Sociedades anénimas, Cooperativas, etc.
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La franja etaria para definir la poblacion objetivo establece los 17 afios como limite
inferior pues a esta edad los jovenes talenses suelen definir su continuidad en los estudios o su
insercion laboral. El limite superior se fijo en 30 afios con el proposito de incluir a jovenes
con carreras de grado avanzadas o finalizadas, asi como también a jovenes que ya han tenido

sus primeras experiencias laborales.

Considerando la discusion por parte de los especialistas del empleo del criterio etario
para definir la juventud, “en términos operativos ninguno encuentra otra forma de seleccionar
su poblacién objeto, y proponen al menos para la seleccion de la muestra, aplicar el criterio
etario” (Balsa y Lopez Castro, 2005).

El rango de superficie considerado para el estudio (de 50 a200 ha) es el que presenta
mayor importancia en relacion al nimero total de UP a nivel Departamental, abarca 444
unidades productivas (40 % del total Departamental) (CNA, 2002). La decision de tomar este
rango se basé en los aportes realizados por los informantes clave, quienes coincidieron en
indicar que tradicionalmente la produccion familiar talense se desarroll6 en este tipo de

predios.

Para circunscribir el estudio se considera un area de estudio que comprende 10 mil
hectareas, esta limitada al norte por la ruta provincial N © 39, al este por la ruta provincial N°
15, al oeste por la ruta provincial N° 6 y al sur por el camino vecinal que une la localidades de
Las Guachas y Echaglie. En este recorte estan comprendidas 56 UF en el rango considerado
(50-200 hectareas). El area de estudio fue seleccionada porque histéricamente ha sido una de
las zonas de mayor importancia para la produccién familiar talense y porgue en la misma se

inicio el proceso de expansion de la agricultura de soja en el Departamento.

A continuacion se presenta un cuadro que representa los diferentes rangos de

superficie a nivel Departamental y en el area de estudio.
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Cuadro 1. Distribucion de rangos de superficie de las UP del Departamento Tala y el

area de estudio.

Departamento Tala )
Area de
UP CNA 2002 % estudio %
Total 1.104 100 139 100
menos de 50 ha 397 36 72 52
50 a200 ha 444 40 56 40
200 a500 ha 166 15 9 6
500 a1.000 ha 56 5 2 1
mas de 1000 ha 41 4 0 0

Fuente: elaboracién propia en base a CNA 2002 y mapa rural Tala 2005

En el cuadro anterior se puede observar la distribucion porcentual de diferentes rangos
de superficies de UP para el Departamento Tala y para el area de estudio. Se resalta en
negrita, que el valor relativo de establecimientos en el rango de 50 a200 ha para el

departamento Tala (40% del total) coincide con el valor obtenido en el area de estudio.

Para referenciar geogréaficamente el area de estudio a continuacion se proponen los

siguientes mapas y croquis:

[lustracion 1: en la primera figura se resalta en gris la provincia de Entre Rios, en la
segunda y tercer figura se remarca el Departamento Tala, la ciudad de Rosario del Tala y el

area de estudio. En la cuarta figura, con una linea amarilla se delimita el area de estudio.

19



%N.T IRANO NORTE
ALTHMIRANO SUR

©> GOBERNADDR MANSILLA
COLONIA MANSILLA

Fuente: elaboracidn propia en base a PROINDER 2005 y Mapa Rural Tala 2005

En el area de estudio se identificaron 56 unidades familiares pertenecientes al rango de
superficie establecido. Posteriormente, a partir de aportes de informantes clave pertenecientes
a dicha area (propietarios, ex propietarios, vecinos) y técnicos de las agencias del estado junto
a quienes se examind el mapa rural, se relevaron las familias que tenian miembros en la franja
etaria de interés para la tesis. Se contactaron y entrevistaron a 21 jovenes. Algunos
propietarios que no tenian hijos en la franja etaria establecida, fueron entrevistados como

informantes clave para conocer la situacion de sus campos.

Como base de informacidn para la elaboracion de esta tesis se utilizaron fuentes

primarias y secundarias.
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Con el propdsito de ir construyendo e incorporando particularidades referidas a la
poblacion objetivo y al area de estudio, en el inicio de la investigacion se trabajaron distintas
fuentes secundarias de informacion. Se realizd un trabajo de revision y recopilacion de
material bibliografico referido al sector agropecuario de Rosario del Tala y se analizaron
informes y datos censales de diferentes fuentes (PROINDER, INTA, FUCOFA, MAGYP,
CNA, INDEC). Ademas se revisaron otras investigaciones referidas a la problematica de
juventud, tarea que resultd clave para la definicion de los objetivos, el ajuste del guion de
entrevistas y la construccion del marco tedrico.

Como fuente primaria se utilizé el material recogido en un total de 36 entrevistas, de
las cuales 21 fueron realizadas a jovenes (poblacidn objetivo del estudio) y 15 a informantes
clave (productores, docentes, contratistas de maquinarias, técnicos de INTA, MAGYP y sector
privado).

Para acceder al relato de los jovenes, la técnica de indagacion escogida fue la
entrevista semi-estructurada, basada en un guién® de preguntas abiertas y preestablecidas y
formulada a partir de los objetivos de la tesis. Ademas, para precisar conceptos y obtener
mayor precision, cuando fue necesario, se incorporaron preguntas adicionales (Hernandez
Sampieri, 2010). La utilizacion de esta técnica permitié generar un clima de confianza donde
los entrevistados tuvieron la posibilidad de expresar sus opiniones y experiencias en torno a la
tematica de esta tesis.

Para llevar a cabo las entrevistas a los informantes clave y profundizar el anélisis del
contexto se utilizd un cuestionario guia’, con contenidos vinculados al tema de estudio. Se
realizaron también recorridos de observacion® del area de estudio en compafiia de estos
informantes calificados pertenecientes al area de estudio, quienes contribuyeron con sus
aportes a una mejor comprensién de aspectos socio-historicos relevantes para esta
investigacion.

En la parte final del trabajo, para facilitar el analisis del heterogéneo universo de
situaciones que se presentan, se agrupa a los jovenes en conjuntos similares a través de la

construccién de una tipologia que apunta a: reconocer diferentes subconjuntos dentro de un

6Se incorpora el guion de entrevista en el anexo.

Se incorpora el cuestionario guia al anexo.

8 Entre los propdsitos de la observacion en la induccion cualitativa se encuentran: explorar ambientes, contextos, aspectos de
la vida social, comprender procesos, vinculaciones entre personas y sus circunstancias entre otros (Hernandez Sampieri,
2010).
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conjunto (en este caso el conjunto de jovenes hijos de propietarios); caracterizar y describir
los atributos de cada subconjunto; explicar las relaciones entre estos subconjuntos Gutman
(1988, citado de Saal, 2003).

Para la construccion de la tipologia en primer lugar se conceptualiza a los jovenes a
partir de los rasgos mas significativos para el estudio (capitulo Il). En este sentido, Margiotta
y Benencia, plantean que cada uno de los tipos que conforman una tipologia puede ser
definido como una construccién conceptual que selecciona, abstrae, combina deliberadamente
un conjunto de variables que sirven de base para la comparacion de casos reales Margiotta y
Benencia (1995, citado de Saal 2003).

Por su parte, Aparicio y Gras afirman que la elaboracién de tipologias agrarias esta
orientada por problemas cléasicos de la sociologia rural, como por ejemplo ¢Qué tipos de
sujetos sociales estan a cargo de la produccion agraria?, ¢Qué tipos de unidades quedan
establecidas?. Si bien estas autoras plantean la elaboracién de una tipologia como una
construccidn con criterios tedricos, también incorporan de la necesidad de un ajuste empirico
Aparicio y Gras (1999, citado deSaal, 2003). A su vez, estas autoras plantean que una
construccion que haya permitido captar exitosamente una determinada organizacién agraria,
puede no funcionar adecuadamente en otro caso, es decir que no hay una tipologia, sino

tipologia para acercarse a la estructura agraria Aparicio y Gras (1999, citado de Saal, 2003).

1.8 Analisis de datos

Para la etapa de sistematizacion e interpretacion de datos se procedié de la siguiente

manera.

En primer lugar se desgravaron los audios de las entrevistas. Para preservar la
identidad de los jovenes e informantes clave, en tanto que ellos manifiestan opiniones y
comentan particularidades personales y familiares, se los menciona con alguna caracteristica
pertinente para cada etapa del analisis, por ejemplo: joven productor en campo propio, joven

abogado.

Posteriormente se dividieron las entrevistas de los jovenes en dos grupos segun la
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estrategia adoptada por las familias (estrategia rentistica y productiva). Esto permitid
caracterizar los dos tipos de unidades familiares (unidades familiares productoras: UFP vy
unidades familiares rentisticas: UFR) en la particularidad del area de estudio, correspondiente

al primer objetivo especifico de la tesis.

Luego, a partir de los aportes tedricos y de los datos recogidos en el trabajo de campo,
se identifican los atributos que caracterizan el vinculo que los jovenes construyen con sus UF
y se escogen Y se citan fragmentos de entrevistas para enriquecer y ejemplificar el analisis de
cada uno de ellos. Para la sistematizacion y presentacion de estos atributos se desarrollan cada
uno de ellos por separado y en los casos en que resulta pertinente, se sefialan las diferencias
entre los jovenes pertenecientes a UFP o UFR. En algunos casos se incorporan valores
porcentuales con el propdsito de facilitar la presentacion de resultados, sin pretender

generalizarlos de manera estadistica.

Para la etapa final de la tesis se propone un didlogo entre los conceptos tedricos, el
material recolectado durante el trabajo de campo y la interpretacion de los mismos, se
incorpora una tipologia de jovenes de acuerdo al vinculo que construyen con sus UF con la

finalidad de enriquecer las conclusiones finales de esta tesis.
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CAPITULO II: ABORDAJE TEORICO

En este capitulo se detallan los aportes conceptuales en los que se enmarca esta tesis,
ademas se incorporan resultados de otras investigaciones que abordaron tematicas sobre

juventud y estrategias familiares.

En la primera parte de este capitulo se explican las nociones de ruralidad y nueva
ruralidad para profundizar en el contexto en el que estan inmersos los jovenes estudiados, en
segunda instancia se proponen aportes de diferentes autores en torno a las concepciones de
juventud asi como también una serie de atributos que caracterizan el vinculo que los jovenes
construyen con sus UF. Finalmente se desarrolla la nocion de sistema de estrategia de
reproduccion social, basada en la teoria de Bourdieu, que aporta en la comprension del

conjunto de préacticas adoptadas por las familias y los jovenes estudiados.
2.1 Contexto: ruralidad, nueva ruralidad y juventud rural

Lo rural se definia clasicamente en torno a las formas y estilos de vida en el campo,
tanto en los planos institucionales como productivos y culturales, siempre centrado en la
escala local, la comunidad y sus relaciones Caputo (2002, citado de Kessler, 2005). Entre las
principales caracteristicas que definen a la vision clésica de ruralidad se pueden mencionar:
residencia en el medio rural, la ocupacion de mano de obra en actividades agropecuarias, el
atraso tecnoldgico, la dependencia de los ciclos naturales, una cultura especifica
particularmente tradicionalista, una baja diferenciacién social, una baja densidad poblacional

y falta de acceso a servicios y condiciones de bienestar (Garcia, 2008).

La critica a esta vision, es que propone una definicion residual de lo rural en funcion
del mundo urbano, situando a lo rural como tradicional y a lo urbano como moderno. Es
ademas un enfoque dicotomico que construye dos polos, divide a la sociedad en dos, lo que
constituye una limitacion para dar cuenta de situaciones complejas y heterogéneas
(productivas, sociales, espaciales), por ultimo propone un ajuste pasivo de lo rural en funcién

de factores exdgenos (Garcia, 2008).
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La redefinicion y actualizacion de la vision clasica de lo rural da lugar a la concepcion
de “nueva ruralidad”, que aunque no sea un concepto generalizable®, para el caso particular de

Tala, permite dar cuenta de las transformaciones ocurridas en la ultima década.

Kessler (2005) explica que la nueva ruralidad se deriva de los fuertes cambios que ha
sufrido la economia rural, hoy multisectorial y diversificada, produciéndose un continuo rural-
urbano. Estos cambios dan cuenta de las transformaciones que se dieron en el espacio rural de
la Argentina en los ultimos 50 afios y, de acuerdo a Garcia (2008), pueden resumirse en: el
proceso de urbanizacion de las décadas del 60 y 70, la modernizacion y descentralizacion de
la agricultura signada por una mayor penetracion del capital en un contexto de globalizacion,
la complejizacién del mercado de trabajo agrario y rural, las multiples interrelaciones entre

rural y urbano y el surgimiento de nuevos actores.

En relacion a los actores presentes en esta “nueva ruralidad”, Giarraca explica que
“coexisten empresas de alta complejidad tecnoldgica, empresas que forman parte de grupos
econdmicos extra-agrarios transnacionalizados, empresas del agroturismo, con mundos
rurales heterogéneos con campesinos, productores medios y trabajadores rurales segmentados
por procesos de mecanizacion, grupos étnicos y nuevos desocupados. Todos ellos estan
presentes en las nuevas arenas tratando de imponer o adaptarse a las nuevas reglas del juego,
resistir y organizarse” Giarraca (2001, citado de Gracia, 2008).

Cloquell (2007) haciendo referencia a la transformacién del concepto de ruralidad y lo
que atafie a las familias rurales modernas, propone no conceptualizarlas en funcion del lugar
de referencia, planteando que “las familias cuentan sus historias de campos y de pueblos
rurales como parte de su identidad; sus representaciones sociales no hablan de rupturas, sino
de continuidades, y se relacionan, aun viviendo en el pueblo, con la produccién (...)”. La
autora explica que “el concepto de ruralidad se transforma en el sentido de que el espacio de
vivencia se amplia ya que campo y pueblos son parte de la construccién de una subjetividad
diferente con respecto al estilo de vida (...)”. “La comprension de la presencia de la

produccién familiar en la agricultura de soja planted la necesidad de nuevas miradas sobre

9 En este sentido se sefiala la necesidad de analizar los procesos de cambio rural desde un enfoque histérica y
geograficamente situado que permita reconocer contradicciones y matices, cambios y permanencias. (Arias 2006 en Garcia
2008)
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esta forma de produccion, asi como la necesidad de rever otros conceptos y plantear otras
perspectivas de analisis acerca de la familia rural moderna. Estas consideraciones
posibilitaron deconstruir el concepto de la divisién de la unidad doméstica y unidad de

produccién, y hablar de una integracion diferente en la familia rural moderna”.

Considerando los aportes anteriores y en relacion a los jovenes indagados en esta tesis
Kessler (2005) sugiere que los cambios que giran en torno al concepto de nueva ruralidad
exigen una definiciébn mas dinamica del concepto de juventud rural de acuerdo a las diversas
caracteristicas de cada geografia en donde se articulan de diferente manera la cultura
propiamente local y la fuerte influencia de la cultura global.

La nueva ruralidad para el caso de Tala se analiza en profundidad en el siguiente
capitulo desde un enfoque territorial, que se propone dar cuenta de las situaciones complejas y
heterogéneas desde lo social y lo productivo, considerando los diferentes elementos
explicitados en el concepto de estructura agraria, atendiendo a las nuevas realidades de las
familias propietarias y las reglas de juego recientemente modificadas que condicionan a los

jévenes.

2.2 Juventud

En el capitulo anterior se definieron los limites de la poblacion a indagar en esta tesis,
en el siguiente apartado se incorporan elementos tedricos referidos a la juventud. Estos
elementos permitiran abordar los casos empiricos con la intencién de construir un modelo que

permita ligar los datos de tal manera que funcionen para esta investigacion en particular.

En primer lugar se proponen aquellas visiones que contemplan lo estrictamente
bioldgico como criterio para definir a la juventud, es decir que estd determinada segun la
franja etaria. Por otra parte, existen miradas mas complejas que consideran distintas
dimensiones relacionadas al joven como el contexto social, politico y cultural y las

caracteristicas psicoldgicas inherentes a cada individuo.
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Si se toma en cuenta la edad bioldgica para definir a la juventud, se considera el
periodo que va desde los 15 a los 24 afios', aunque se suele extender desde los 10 y hasta los
29 (Roman, 2003). Si se realiza una amplia revisién pueden encontrarse los limites de la
juventud desde los 8 hasta los 40 afios Becerra (2002, citado de Kessler, 2005).

En esta vision biologica, la juventud aparece como una etapa del desarrollo humano
con caracteristicas casi universales, ajena a las circunstancias sociales, politicas y econémicas
del entorno (Lozano Urbieta, 2003).

Ampliando esta mirada, Durston (2000) plantea la complejidad del proceso de cambio
que conlleva la juventud, e indica que este proceso involucra variables bioldgicas, sociales y
psicoldgicas, resumidas en interrogantes que se relacionan con la franja etaria, la transicion
entre la nifiez y la adultez, la definicion de la personalidad y la identidad social como adulto,
la relacion familiar y la independencia econdémica. Ademas indica que la definicion de
juventud que se utiliza depende de la incidencia de estas variables enmarcadas en un contexto

determinado.

Por lo antes expresado, es evidente que el punto de partida general para la definicion
de la juventud es bioldgico, pero que es el caracter histérico y social del ambiente el que la

limita en términos més acabados Caggiani (2002, citado de Kessler, 2005)

Para finalizar este apartado, Lozano Urbieta (2003) sefiala cuatro tendencias usuales
para definir a la juventud:

a) Se concibe la juventud como una etapa desprovista de valor real por su caracter
transitorio, y que por ello no merece una inversion significativa de preocupacion ni de

recursos.

b) Se sostiene que la poblacion que atraviesa por esta etapa, solamente tiene
condiciones para absorber recursos, pero no para aportar ni cultural ni socialmente a los

procesos de desarrollo de la sociedad.

10 Seguin Naciones Unidas
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c) Se tiende a idealizar a los jovenes, ya sea colocandolos en el plano de lo peligroso
para ser dominados, convertidos o contenidos, o bien situdndolos en el plano de lo puro y
fragil.

d) La cuarta tendencia, que esta presente en todas las anteriores, es la de homogeneizar
a la juventud como si en todas partes las personas de una determinada edad fueran iguales,

tuvieran las mismas necesidades o se debieran esperar lo mismo de ellas.

Un punto de partida para superar la dificultad de delimitar lo juvenil, ha sido el de
intentar comprender el sentido que los propios jovenes otorgan a su realidad. En esta linea
Durston (2000) indica que los jovenes tienen ideas sobre lo que quieren de su futuro en cuanto
a estudio, matrimonio, ocupacion, autonomia, prestigio social y migracion, y afirma que

muchas veces estos jovenes no encuentran el &mbito adecuado para expresarlas.

Observar el desarrollo de las identidades juveniles permite identificar algunas
caracteristicas que definen la juventud: a) es un concepto histéricamente construido, que por
fuerza, continuara evolucionando; b) es un concepto relacional, que sélo adquiere su sentido
dentro de un contexto social mas amplio, a través de su relacion con lo no juvenil y c) es
situacional, y depende de la disputa entre jovenes y no jovenes por la definicion de quiénes

estan dentro de lo joven y quiénes no (Lozano Urbieta, 2003).

En este marco se puede decir que la juventud es un concepto cambiante que se
reconstruye permanentemente; se reproduce en lo cotidiano y sus ambitos de referencia son
intimos, cercanos y familiares (barrios, escuela, trabajo y otros). También se puede reproducir
en lo imaginario, donde las comunidades y grupos de referencia marcan formas valorativas de

lo juvenil y se construye en relaciones de poder (Lozano Urbieta, 2003).

Complementando esta mirada y de acuerdo a la postura de Bourdieu, la division por
edades en todas las sociedades es el reflejo de una lucha por el poder entre las generaciones.
Es decir, los jovenes son los que luchan por el poder frente a los mayores. Bourdieu (citado de
Lozano Urbieta, 2003).

Desde esta definicion, la juventud estd constituida por un conjunto de relaciones

sociales dentro de una estructura jerarquica, que establece la supremacia de las personas
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mayores sobre las mas jovenes, en un periodo de la vida signado por los cambios bioldgicos y
psicologicos. En este proceso, las personas adultas participan en la transformacion de los

jévenes y en su insercion en el mundo (Lozano Urbieta, 2003).

Comprender esta lucha de poder entre generaciones implica entender qué espacios
estan en juego; quién asume el protagonismo y ddnde se coloca la responsabilidad de los
procesos (Lozano Urbieta, 2003).

Esta problematica planteada desde un analisis critico relacional permite integrar tanto
aspectos macro contextuales como las situaciones personales de los actores jovenes

estudiados.

Es asi que se aborda este estudio, relacionando al contexto territorial con aspectos
referentes a las estrategias familiares, para luego identificar y caracterizar atributos, que

faciliten el estudio de las heterogeneidades dentro del grupo de jévenes hijos de propietarios.

El hecho de incorporar estos atributos a la aproximacion conceptual antes desarrollada,

aporta a la construccion de la tipologia de joévenes del dltimo capitulo.
2.3 Estrategias familiares: un sistema de estrategias

Para indagar en el vinculo que los jévenes construyen con sus unidades productivas en
el contexto resefiado, se considera necesario conocer las estrategias que ponen en marcha las

familias propietarias de unidades productivas para reproducirse socialmente.

La nocién de estrategia de reproduccién social implica un conjunto de précticas
fenomenalmente muy diferentes, por medio de las cuales los individuos y las familias tienden,
de manera consciente 0 inconsciente, a conservar 0 aumentar su patrimonio, Yy
correlativamente a mantener o mejorar su posicion en la estructura de las relaciones de clase
Bourdieu (1988, citado de Gutiérrez, 2005).
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Las estrategias familiares son resultantes de relaciones de fuerza en el interior del
grupo domeéstico (no exentas de conflictos) y estas relaciones no pueden comprenderse sino

apelando a la historia de ese grupo y sus estrategias previas!! (Garcia, 2009).

Estas estrategias no son independientes del conjunto de relaciones objetivas y
simbolicas que constituyen el espacio social global. Explicarlas y comprenderlas supone
también el abordaje del contexto econémico, social y politico donde se desenvuelven, ademéas
de su evolucion historica (Gutiérrez, 2005).

Con el propésito de abordar el conjunto de estrategias por las cuales la familia tiende a
reproducirse biol6gicamente y sobre todo socialmente, es decir a reproducir las propiedades
que le permiten conservar su posicién social Bourdieu (1990, citado de Cowan Ross et al,
2008), Bourdieu propone la nocidn de “sistema de estrategias de reproduccion social”. Dentro

de este sistema se incluyen:

a) estrategias de inversion econdémica, orientadas a la perpetuacion del capital en sus
diferentes especies'>. A las estrategias de inversion econdmica en sentido restringido se
afiaden estrategias de inversion social orientadas hacia la instauracion o mantenimiento de

relaciones sociales (sentimiento de reconocimiento, respeto, etc.).

b) estrategias testamentarias que buscan la transmision del patrimonio material entre
las generaciones con el minimo desperdicio entre las posibilidades que brinda la costumbre y

el derecho.

c) estrategias de inversion bioldgica, entre las cuales se encuentran las estrategias de
fecundidad y matrimoniales. Las primeras son estrategias a muy largo plazo que

comprometen todo el futuro de la descendencia y su patrimonio. Tienen por objeto aumentar o

11 En ese sentido Bourdieu propone que “hablar de apuesta, de lo que esta en juego (enjeu) es abandonar la légica mecanicista
de la estructura por la ldgica dindmica y abierta del juego, y obligarse a tomar en cuenta, para comprender cada nueva jugada,
toda la serie de las jugadas anteriores (...) es obligarse a reintroducir el tiempo” (Bourdieu, 2007).

12 Bourdieu propone las siguientes especies de capital : 1) el econémico, entendido como cualquier tipo de bien directamente
convertible en dinero; también institucionalizado en la forma de derechos de propiedad; 2) el cultural, que puede existir en
tres estados: incorporado (disposiciones, habilidades y capacidades del cuerpo y de la mente), objetivado (bienes culturales
por €j. libros) e institucionalizado (titulos académicos); 3) el social, entendido como la capacidad de los agentes de movilizar
recursos a partir de su red de relaciones sociales y 4) el simbélico, cominmente llamado prestigio, reputacion o renombre
Bourdieu (1986, citado de Cowan Ross et al, 2008).
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disminuir el numero de hijos y por lo tanto la fuerza del grupo familiar pero también el

namero de pretendientes potenciales al patrimonio.

d) estrategias educativas, de las cuales las estrategias escolares de las familias o de los
nifios escolarizados son un caso particular. Son estrategias de inversion a muy largo plazo que
no necesariamente son percibidas como tales y que no se reducen sélo a su dimension
econdmica (...) Sino que tienden a producir agentes sociales dignos y capaces de recibir la

herencia del grupo y transmitirla.

e) estrategias de inversion simbolica, que constituyen las acciones tendientes a
conservar y aumentar el capital de reconocimiento y a favorecer la reproducciéon de los

esquemas de percepcion y apreciacion mas favorables al grupo familiar.

A continuacion se destacan las estrategias econdémica y testamentaria (estrategia de
traspaso generacional)** por considerarse éstas, las de mayor pertinencia para abordar los

objetivos del estudio.

Como se menciond anteriormente citando a Bourdieu, las estrategias de inversion

econOmica se orientan a la perpetuacion del capital en sus diferentes especies.

Dentro de la diversidad de estrategias econdémicas que adoptan las familias
propietarias de UF, esta tesis profundiza particularmente en dos de ellas: estrategia econémica
productiva y estrategia econdémica rentistica. Estas dos estrategias dan lugar a los dos tipos de

unidades familiares:

a- Unidades Familiares Productoras (UFP): donde los propietarios tienen una relacion
directa con la UF llevando adelante el proceso productivo, aportando mano de obra,
asumiendo riesgos propios de la actividad, ejerciendo la gestion y tomando las principales

decisiones.

b- Unidades Familiares Rentisticas (UFR): donde los propietarios de UF ceden sus

tierras en arrendamiento distanciandose del proceso productivo.

13 Se [lamaré estrategia de traspaso generacional a lo que Bourdieu denomina “estrategia testamentaria”, por considerase mas
explicativa para los fines de esta tesis, que no profundiza en cuestiones de herencia/propiedad de la tierra.
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Dentro de las nociones relacionadas con las estrategias de traspaso, Bardomas (1994)
define a la sucesion como la transferencia intergeneracional del control de la unidad
productiva. Otra nocidn relacionada es la de herencia que se diferencia de la sucesion porque
involucra la transferencia legal de los derechos de propiedad de la tierra. Es valido aclarar que

la herencia y la sucesion pueden o no coincidir en el tiempo.

Para analizar el traspaso generacional es necesario tener en cuenta en primera instancia
que se hace referencia a un proceso. El traspaso no consiste simplemente en un
acontecimiento aislado de cambio de poder, sino que es un proceso compuesto por varias
etapas Driven (2002, citado de Perrachdn, 2009). Los especialistas concuerdan en que dicho

proceso podria durar entre 10 y 15 afios (Perrachon, 2009).

En segundo término, para abordar las estrategias de traspaso generacional resulta
necesario incorporar las condiciones del contexto, es decir, se requiere un abordaje del
contexto econdmico, social y politico y de su evolucion histérica. En este sentido Bardomas
(1994) explica que ademas de los deseos y/o aspiraciones de cada uno de los integrantes que
entran en juego al interior de la familia, resulta relevante enfocarse en la etapa econdémica por
la que atraviesa la unidad (expansion, estancamiento), asi como también observar los cambios
en el contexto econdmico global que afectan a la agricultura familiar y que se traducen, a

menudo, en respuestas adaptativas al nivel de la unidad de produccién.

A continuacion se plantean una serie de nociones inherentes a las estrategias de

traspaso:

2.3.1 Dinamicas familiares

Al indagar en las estrategias de reproduccion que ponen en marcha los propietarios es
importante reconocer las relaciones de fuerza o tensiones que operan al interior de cada
familia. En referencia a esta cuestion Bardomas remarca que “ademas de los deseos de cada
uno de los integrantes de la familia propietaria, durante la transmision de la propiedad estos

deseos se combinan con otras limitantes estructurales”. (Bardomas, 1994).
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Reconocer que el proceso de traspaso de la UF involucra “cuestiones familiares”
implica comprender que en el mismo se juegan los intereses, expectativas, deseos y
necesidades de cada uno de los integrantes, y que este juego, a su vez, necesariamente estara

signado por tensiones, conflictos, acuerdos, presiones, etc.

Natalia Lopez Castro (2009) explica que por el propio caracter de unidades de tipo
familiar, ademas de los aspectos economicos, productivos y de mercadeo, “se debe tener en
cuenta la centralidad que tiene en ellas lo familiar en sus diversas facetas, con el fin de tener
una mirada mas compleja y comprensiva de las experiencias por las que han atravesado estas
familias, los factores que incidieron en la conformacion de las estrategias y las trayectorias y

situaciones resultantes”.

2.3.2 Relaciones intergeneracionales

Al interior de cada familia se generan procesos de comunicacion y aprendizaje
particulares entre los miembros de las distintas generaciones. En este aspecto, juegan un papel
fundamental tanto la apertura de los mayores a incorporar a las nuevas generaciones y sus

ideas, como el interés de los hijos por continuar en la actividad (L6pez Castro, 2009).

En el mismo sentido Rubinsztein, propone que “un proceso de sucesién solido deberia
considerar la disposicion mutua de los miembros de las distintas generaciones”. La
disposicion mutua implica que quienes van a ser “sucedidos” (padres) tengan la voluntad de
compartir el control y la toma de decisiones de la UF, y que los sucesores (hijos/as) tengan la
voluntad y acumulacion de habilidades necesarias para darle continuidad a dicha unidad
Rubinsztein (2009, citado de Perrachon, 2009).

Resulta interesante afiadir la mirada de Lépez Castro (2009) quién explica que las
relaciones intergeneracionales involucradas en la reproduccién de las UF, no estan guiadas
solo por el deseo de asegurar un medio de vida a la familia en el largo plazo. Junto con el
traspaso de la tierra se espera transmitir una forma de ser y de hacer, que tiene, en general,

afios de tradicion en la familia. La preservacion del patrimonio familiar y de un legado que
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traspasar a las generaciones mas jovenes, aparecen como motivos de peso en la conformacion

de las estrategias familiares (Lépez Castro, 2009).

Ejemplificando lo anterior y en referencia al traspaso generacional en la produccién
familiar, Lopez Castro (2009) plantea que “Si bien en general se conjugan las expectativas e
intereses de los diferentes miembros, y se da paso paulatinamente a la transmision
intergeneracional, no siempre la dinamica se da en los términos ideales de mayores que
quieren dejar el lugar a los mas jovenes, y jovenes que buscan espacios para hacer su propia

trayectoria dentro de la misma linea de trabajo familiar”.
2.3.3 Destino de los ingresos

Bennet explica que en algunas ocasiones se produce una tension entre los ingresos
destinados a la explotacion y los destinados al consumo de la familia, por lo cual se requiere
una constante negociacién para equilibrar las situaciones y encontrar soluciones que no
pongan en riesgo la continuidad de la actividad y de la familia. Bennet (1982, citado de Ldpez
Castro, 2009). No siempre los roles de estas organizaciones (familia y UF) estan

diferenciados, lo mas comun es que mezclen con la resultante generacion de conflictos.

La perspectiva de traspaso juega en diferentes sentidos, segin los miembros de la
familia de que se trate. Entre los mas jovenes, la posibilidad de suceder a los mayores al frente
de las explotaciones, genera un interés mayor por sostener la actividad en las mejores
condiciones posibles, mientras que los mayores buscan generar recursos suficientes
reforzando la posibilidad de que la familia continte en la actividad y asegurando suficientes

ingresos para el retiro (Lopez Castro, 2009).

Entre las tendencias que identifica Craviotti respecto al traspaso, se pueden resaltar la
asociacion entre herencia y aportes efectuados por los hijos en materia de dedicacién a la
explotacion y el traspaso en vida de los padres, la cual supone ciertas obligaciones en

términos de responder por su manutencion (Craviotti, 2001).
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2.3.4 Transferencia de tierras entre familiares

Bardomas (1994) afirma que “la persistencia de las explotaciones se ve favorecida por
la herencia y la transferencia de tierras entre familiares que se retiran de la actividad y sus
sucesores, sin que medie la participacion del mercado”. Esta caracteristica explica que la
mayor parte de las empresas agropecuarias familiares son pasadas de una generacion a otra
dentro de la misma familia y que la posibilidad de que esto ocurra es mucho mayor que en
cualquier otra actividad econémica familiar Labvand et al.(1983, citado de Bardomas, 1994).

En el mismo sentido, Lopez Castro (2009) plantea que aungue las crisis del sector han
dificultado la reproduccion de las explotaciones, la tendencia general en sus casos de estudio,

es que la unidad se transmita a las generaciones mas jovenes y que “todo quede en familia”.

En algunos casos estudiados por Lépez Castro (2009), la perspectiva de continuidad
no sélo forma parte de las expectativas de las generaciones mayores sino que se encuentra
también entre los mas jovenes, que consideran la actividad agropecuaria como un proyecto
deseable (por apego a una tradicion familiar y las caracteristicas de su socializacion), posible
(por adecuado a sus competencias) y factible (por los procesos de cierta capitalizacion,
diversificacion productiva y de ingresos que proveen posibilidades de proyeccién de la
actividad en el mediano y largo plazo; y por su creciente participacion en las tareas y

decisiones productivas y familiares).
2.4 Atributos para indagar a los jévenes

En este abordaje, la indagacion a partir de una serie de atributos permite comprender a
los actores sociales dentro de las propias estructuras familiares y también observar la
influencia del contexto signado por el proceso de sojizacion. Los atributos propuestos para

este estudio son:
2.4.1 Residenciay relaciones sociales

Uno de los sentidos de indagar en este atributo es observar algunas de las diferencias

entre los jovenes rurales y sus pares urbanos. Entre ellas se puede mencionar que para los
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primeros la familia se considera el principal &mbito de socializacion donde se articulan la
mayoria de las relaciones sociales Pezo Orellana (2004, citado de Kessler, 2005) mientras que
para los segundos los espacios de socializacion se amplian (jardin de infantes, escuela, clubes,

boliches bailables, entre otros).

Especialistas latinoamericanos en el tema, consideran como jovenes rurales a quienes
por razones familiares o laborales se encuentran directamente articulados al mundo agricola,
asi como a quienes no estén inmediatamente vinculados a actividades agricolas pero residan
en hébitat rural o en pequefios poblados de zonas agricolas, de no mas de 2.000 habitantes
Caputo (2002, citado de Kessler, 2005).

Haciendo referencia a las transformaciones familiares surgidas en el marco de la
modernizacion de la agricultura, Cloquell (2007) explica que “con el advenimiento de la
agricultura industrial, los productores familiares fueron paulatinamente abandonando su
habitat en aéreas rurales y que la organizacién de la unidad doméstica se separd de la unidad
de produccion. Como resultado de este proceso, las esposas e hijos de los productores

comenzaron a tener una sociabilidad méas marcada por el espacio urbano en el que residen”.

La familia tradicional rural también se torna una familia moderna rural, denominacion
que trata de connotar su caracteristica de residente urbano vinculado al sector rural, abierto a
la innovacién tecnoldgica y a la competencia por la continuidad en la produccion (Cloquell
2007). Sus relaciones sociales se modifican amplidndose, sus vinculos se construyen no

solamente en el espacio rural, sino también en los pueblos o ciudades.
2.4.2 Participacion en la UF y trabajo

Lopez Castro (2009) explica que el grado de participacion real que los mas jovenes
tienen en la toma de decisiones y en las actividades dentro y fuera de las explotaciones juega
un papel fundamental en la forma en que se organizan las estrategias productivas y se

proyecta la sucesion.

En este sentido, Cloquell (2007) sefiala que en aquellos casos donde los hijos se

dedican a actividades no relacionadas a la UF se plantea el interrogante sobre su participacion
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para darle continuidad a la explotacion. La autora explica que “las actuales generaciones no
vinculadas al campo, muy probablemente construyan relaciones técnicas con la explotacion,
con manejos gerenciales lejos del manejo afectivo que la convivencia con la naturaleza y el

aspecto simbolico de ‘tener tierra’ les brind6 a sus padres”.

Relacionando la continuidad intergeneracional de las UF y la insercion laboral de las
generaciones jovenes, Lopez Castro (2009) plantea: “Ese proceso, que solia formar parte del
devenir natural de las unidades familiares, se ha constituido en las ultimas décadas en un
problema en parte, por la aparicion de nuevos horizontes laborales - mejor considerados que
el trabajo rural - movilizados por un mayor acceso a la educacion y la socializacion urbana de

la mayoria de los hijos de los productores”.

Por lo tanto, analizar de qué manera las nuevas generaciones participan o no de los
campos familiares, por ejemplo aportando mano de obra o tomando decisiones e indagar
acerca de los diferentes &mbitos de insercion laboral, aporta a una mejor comprension de la

calidad de vinculo (tendiente a ser mas débil o fuerte) que construyen con sus UF.
2.4.3 Saberes empiricos y formales.

Al indagar en este atributo se pretende conocer de qué manera los jovenes han
accedido a las diferentes formas de construccion de saberes. En el transcurso del trabajo se
profundiza en las valoraciones que los propios jovenes y sus padres realizan de los espacios
de aprendizaje no formal o empirico (relacionados a la familia y a la UF) y de los espacios

formales de educacion.

Respecto al momento en que los nifios comienzan a incorporar conocimientos sobre la
UF, Kertész explica que “los hijos inician su aprendizaje alrededor de los 4 afios cuando
escuchan las conversaciones de sus padres sobre los avatares de la actividad”. Kertész (2006,
citado de Perrachén, 2009).

En referencia a este punto, Perrachén (2009) indica que “los posibles sucesores deben

tener experiencia previa, capacitacion y capacidad en el trabajo para lograr confianza en si
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mismos y ganarse la aceptacién y credibilidad de todas las partes” (empleados, otros

miembros de la familia).

Sobre la valorizacion que los padres realizan en torno a la educacion formal Bennet
explica que existen tensiones entre la mayor escolarizacion/educacion de los hijos y los
requerimientos de trabajo en la unidad Bennet (1982, citado de Lopez Castro, 2009). En este
sentido Balsa (2005) manifiesta que el deseo de los padres de brindar una mejor infancia a sus
hijos y de que accedan a crecientes niveles de escolarizacion, es también un factor que
debilita al equipo de trabajo familiar y que fija otras prioridades por encima del
mantenimiento del patrimonio Balsa (2005, citado de Lépez Castro, 2009).

Incorporando otros elementos de analisis respecto a la valoracién de la educacion
formal, Lopez Castro (2009) refiere que “las situaciones criticas por las que ha atravesado la
produccion familiar y los crecientes requerimientos (en términos econémicos pero también de
conocimientos y competencias) que implica sostener la actividad, promueven en las familias
una mayor valoracion de la educacién formal”. Adn para continuar trabajando como
productores agropecuarios es necesario incorporar conocimientos y competencias que no se

adquieren ya simplemente por transmision de saberes tradicionales.

2.4.4 Género

El género es una categoria que distingue las expectativas, las formas de ser y los
mandatos sociales asignados a hombres y mujeres en cada sociedad. Estos contenidos varian
con los tiempos y con las culturas, aunque algunas de sus dimensiones centrales tienden a ser
comunes a través de las culturas. Por ejemplo, la tendencia a la valorizacién de lo masculino
sobre lo femenino y la tendencia la asignacion real y simbdlica de los hombres a los lugares

de poder y de las mujeres a lugares de menor poder (Lozano Urbieta, 2003).

Una conceptualizacion de la juventud debe incluir las confrontaciones y las posibles
resistencias o desviaciones de lo que la sociedad entiende como trayectoria ideal de los

hombres a diferencia de aquellas de las mujeres. (Lozano Urbieta, 2003).
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En relacion a la organizacion interna de las UF, Lopez Castro (2009) plantea que a
pesar de los cambios ocurridos en los Ultimos veinte afios, algunos espacios fundamentales en
la continuidad de las explotaciones, siguen siendo negados para las mujeres, como por
ejemplo, considerar a las hijas mujeres como posibles sucesoras de los padres en la actividad.
La autora plantea que en estos casos se prolonga la historia de algunas de las madres, que si
bien heredaron campos familiares cedieron el control a sus hermanos, maridos, cufiados o
primos y concluye sefialando una gran naturalizacion del orden establecido, donde las mujeres

no suelen incorporar la posibilidad de ocuparse de las explotaciones.

A partir de las nociones tedricas desarrolladas, en el capitulo siguiente se aborda el

analisis del territorio con foco en los actores sociales del caso seleccionado.
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CAPITULO I11: ACERCAMIENTO AL TERRITORIO,
CON FOCO EN LOS ACTORES SOCIALES

Para abordar a los jovenes hijos de propietarios de UF de la zona de influencia de
Rosario del Tala, poblacion objetivo de esta tesis, en el presente capitulo se propone en primer
lugar un acercamiento al contexto donde se desenvuelven desde un enfoque territorial, para
luego caracterizar a las unidades familiares de acuerdo a las estrategias econémicas que

adoptan las familias (productivas y rentisticas).
3.1 El territorio talense

Se aborda al territorio como un espacio de construccion social caracterizado por la
existencia de una base de recursos naturales, geogréaficos, histéricos, ambientales, productivos
y sociales que lo definen y le otorgan caracteristicas Unicas y particulares (INTA, 2007). Estos
territorios se tornan para los actores espacios particulares en los cuales desarrollan sus
proyectos de vida, y es la comprension de este contexto lo que permitira la caracterizacion de

los actores sociales considerados en este estudio.
3.1.1Aspectos geograficos y ambientales

El Departamento Tala es una de las 17 divisiones politico-administrativas que
constituyen la provincia de Entre Rios, Argentina. Estd ubicado en el centro-sur de esta
provincia, tiene una extension territorial de 2663 km? y una poblacion de 25.892 habitantes
(CNPHV, 2001). Est4 compuesto por 3 municipios y 8 juntas de gobierno.

La ciudad de Rosario del Tala con una poblacion de 12.747 habitantes, es la cabecera
del Departamento, estd ubicada al centro-este a orillas del rio Gualeguay, sobre la ruta
provincial N° 39 que une las ciudades de Parana y Concepcion del Uruguay.

Las caracteristicas climéaticas de la zona de estudio, han permitido el desarrollo

historico de actividades agropecuarias y la expansion de la agricultura en la ultima década.

14 En la provincia se considera Municipio a todo centro de poblacion de mas de mil quinientos (1.500) habitantes. Rosario
del Tala es considerado de Primera Categoria por tener mas de 5000 habitantes.
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El Departamento Tala presenta clima templado humedo de llanura. La temperatura
media anual es de 17.7°C, variando entre 24.7°C en enero y 10.9°C en julio. En la zona, el
riesgo de helada meteoroldgica ocurre de marzo a noviembre, teniendo un 100% de

probabilidad durante los meses de mayo a agosto. (INTA, 1995)

El valor medio anual de precipitaciones es de del262 mm, pero es conocida la
variabilidad interanual de este evento (por ej. en el afio 2002 las precipitaciones fueron de
1785 mm y en el 2008 las lluvias fueron de 585 mm). Entre los meses de octubre y abril se
acumula el 72% del total anual de precipitaciones, siendo en general mayo y septiembre los

meses mas lluviosos. (INTA, 1995)

Fitogeograficamente el Departamento Tala se encuentra incluido al norte en el Distrito
del Nandubay, llamado también Selva de Montiel'®y al sur en el Distrito Uruguayense

(provincia pampeana) donde predominan pastizales. (INTA, 1995)

La mayor proporcion del Departamento y la zona de estudio estd conformada por
suelos del orden vertisoles'®, con pequefas franjas de molisoles al sur y norte. Los vertisoles
son suelos negros 0 muy oscuros con un elevado contenido de arcilla. Estas arcillas retienen el
agua que infiltra en el suelo y hace que en etapas lluviosas permanezcan saturados por
tiempos prolongados dificultando las labores!’. El agua que percola al subsuelo encuentra en
muchas ocasiones horizontes endurecidos (por accién de la maquinaria o por naturaleza) que

dificultan también el normal drenaje de este tipo de suelos. (PROINDER, 2005).

Son suelos que en la ausencia de cobertura vegetal, por la granulometria fina y
pendientes mas o menos pronunciadas son arrastrados con las lluvias en escurrimiento
superficial. Son de dificil labranza, pues su plasticidad y alto porcentaje de humedad
dificultan las tareas agricolas. Debido a la tendencia de contraerse o dilatarse cuando cambia
su grado de humedad es posible que se generen pequefios movimientos dentro del perfil.
(PROINDER, 2005).

15 Antiguamente la selva de Montiel ocupaba aproximadamente un tercio de la provincia de Entre Rios. Si bien no es una
selva como la Paranaense, el aspecto enmarafiado de este espinoso bosque semixerdfilo, hizo que se instaurara en el lenguaje
popular la denominacion selva, tal vez acaso por su fama de lugar impenetrable. Otra denominacion usada habitualmente es
la de monte. (www.federal.gov.ar)

16 Los suelos con mayor extension por superficie en Entre Rios son los del orden vertisoles (2.157.883 ha),a este tipo de
suelos en la zona se los conoce como “suelos pesados”

17 El sistema de siembra directa soluciona, en gran parte, estas dificultades.
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La aptitud de estas tierras es agricola—ganadera con limitaciones por erosién hidrica.
Algunos problemas mencionados para estos ambientes son los procesos de degradacion fisico,
quimicos y biolégicos en el suelo, erosion hidrica, falta de conocimientos cuantitativos de los
procesos de contaminacion por fertilizantes, agroquimicos en el suelos y aguas, avance de la
agricultura sobre monte nativo, incorporacion a la agricultura de tierras salino sodicas sin una
planificacion previa de uso (PROINDER, 2005).

El proceso de expansion de la agricultura iniciado de la década del 90 en la provincia
de Entre Rios, dominado por el cultivo de soja, intensificO los procesos de erosion y
degradacidn de los suelos.

El monocultivo de soja impacta negativamente sobre las propiedades fisicas quimicas
y bioldgicas de los suelos Casas (1998, citado de Engler, 2007). Esta intensificacion afectd
negativamente areas nunca antes cultivadas, con el estimulo del ciclo himedo y el precio de la

tierra la agricultura se extendid hacia zonas de menor aptitud (Engler, 2007).

En el Departamento Tala la superficie agricola supera ampliamente el éarea
correspondiente a las tierras aptas, este aspecto se ha mantenido a lo largo de toda la serie
analizada (1929-2005) (Engler, 2007).

Cuadro 2. Aptitud de suelo para uso agricola

Superficie Aptitud de suelo para uso agricola
depto. potencialmente | condicionalmente
Tala muy apta apta apta apta total
Ha 0 15090 174896 64114 254100
% 0 6 69 25 100

Fuente: elaboracidn propia en base a Engler (2007)

La superficie total del Departamento Tala es de 254.100 ha, se estima que el 24% del

total son campos bajos no aptos para agricultura, pertenecientes a la cuenca del rio

Gualeguay. Se consideran aprovechables para agricultura 194.100 ha (INTA, 1995).
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3.1.2 Aspectos histdricos

Se reconoce necesario para una comprension méas explicativa del contexto, incorporar
al analisis los procesos analizados en el tiempo, por este motivo en este apartado se resefia
histéricamente al sector agropecuario talense a partir del aporte de diversos historiadores:
Pérez Colman (1937), Gianello (1951), Martinez (1920), Reula (1971) y Leguizamén (1896).

Las principales caracteristicas de las comunidades originarias, las épocas
fundacionales de Rosario del Tala, las primeras actividades economicas, el periodo de
inmigracion, los cambios ocurridos en la primera mitad del siglo XX, son considerados hitos

que luego conforman las actuales situaciones, donde se desarrolla este estudio.

Los primeros pobladores de la zona fueron los Charruas, quienes presentaron feroz
resistencia al conquistador, esto hizo que ambas culturas no se fusionen. Fueron muy
valientes y ese caracter belicoso hizo que se extinguieran casi totalmente luego de méas de dos
siglos de lucha. Eran pueblos esencialmente némades que vivian de la caza y de la pesca (a

diferencia de otros nativos que cultivaron la tierra).

Los campos del Tala, por pertenecer a la selva de Montiel, se poblaron con
posterioridad a otras regiones de la provincia. Fueron ocupados a fines del siglo XVIII por
vecinos procedentes de Parana, Gualeguay y Nogoya, formandose grandes estancias
ganaderas. Muchas de las estancias pertenecian a o6rdenes religiosas o a familias relacionadas

con el clero.

El nucleo poblacional de Tala ocupd principalmente la margen derecha del arroyo
Tala, por la existencia de un paso que comunicaba la Bajada y el arroyo de la China
(actualmente las ciudades Parana y Concepcion del Uruguay). Este lugar era conocido como

“Paso del Tala” o “Posta del Tala”, en alusion al riesgoso paso sobre el rio Gualeguay.

El 7 de noviembre de 1799 se celebra la fundacion de Rosario del Tala, un censo
realizado en 1803 arroja como resultado mas habitantes en la zona rural que en el poblado de
Tala. La poblacion de la villa no alcanzaba al centenar de personas, era mayoritariamente

espafola, con sus esclavos aborigenes y negros. Su crecimiento estuvo dificultado durante
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mucho tiempo por el espeso monte que la rodeaba y la consiguiente incomunicacién con el

resto de la provincia.

Entre 1800 y 1820 se formaron numerosos establecimientos ganaderos principalmente

en el distrito CIé (contiguo al area de estudio) por sus suelos de excelente calidad agronémica.

El censo de 1820 ordenado por gobernador Francisco Ramirez arroja como resultados
261 habitantes para la Villa del Tala 'y 390 habitantes a su camparfia. En esa época se estimul6
la cria vacuna y de ganado menor, ademas de la siembra de granos y arboles frutales.

Posteriormente, Urquiza establecio en el ejército entrerriano un sistema de licencias
periddicas para que los soldados fuesen a cultivar la tierra. Los soldados sembraban trigo y
otros granos. Ademas, en esa época los comandantes departamentales tenian instrucciones de

colaborar con los agricultores.

Estas medidas tuvieron relativo resultado en el movimiento econémico de la época,
pues las plagas, el desconocimiento de los sistemas de produccién y la carencia de una cultura

agricola en el pueblo postergaron el desarrollo de estas actividades.

En 1864 el gobernador Urquiza establece a Tala como departamento, en ese momento
eran dos las actividades econdmicas preponderantes: la ganaderia y el comercio. Hacendados

y comerciantes fueron con el correr del tiempo las mismas familias.

Promediando 1860, las tierras de Tala pertenecian a particulares y no al fisco. La
agricultura a partir de 1870 adquiere mayor importancia con la llegada de algunos
inmigrantes, sobre todo con la radicaciéon de una colonia valdense (Piamonte, Italia) quienes

fueron los primeros en hacer agricultura a gran escala en la region.

Alrededor del 1880 uno de los precursores italianos comprd la primera trilladora
inglesa, construyd un pequefio molino harinero y ademas pudo cercar sus chacras con el
primer alambre que Urquiza habia importado desde Inglaterra. Este ultimo hecho, tiene

relacién con la division tangible de los establecimientos agropecuarios.
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Hacia 1885 otro emprendimiento relacionado con el sector agropecuario fue el molino
harinero a vapor. Este molino aunque ha cambiado de propietarios y se ha modernizado a lo

largo de su historia, contintia funcionando hasta la actualidad?®.

A partir de 1880 se establecen en el Departamento numerosas colonias agricolas, el
area sembrada paso de ocupar 6.000 ha en 1884 a33.000 ha en 1912. Los cultivos principales

eran: trigo, maiz, cebada, lino, alfalfa y legumbres varias.

Entre 1870 y 1886 los colonos se agruparon en asociaciones mutualistas que también
funcionaron como centros sociales. Asi se crearon la Sociedad Italiana, la Sociedad Espafiola.
También se fundod la Biblioteca Popular y aparece el primer periodico talense, se erigio la

Iglesia Parroquial, el nuevo edificio de la Municipalidad y el Hospital de Caridad.

En 1885, con recursos propios de la provincia, se inaugurd la linea férrea que arribaba
a Rosario del Tala y unia las ciudades de Parana y Concepcién del Uruguay, se la denominé

Ferrocarril Central Entrerriano y tenia un recorrido de 286 km.

En 1887 se construyeron el Matadero, el Mercado Municipal y el puente carretero

sobre el rio Gualeguay.

Todas estas edificaciones y construcciones dan cuenta del crecimiento econémico y

desarrollo social que se dio en este periodo de la mano de la llegada de los inmigrantes.

Alejo Peyreten 1888 documenta que “Rosario del Tala tiene gran ndmero de
edificios modernos, que datan solo de algunos afios, es decir desde la construccion del
ferrocarril y del puente sobre el rio Gualeguay. Con el tiempo ha de llegar a ser la capital de la

provincia”.

Siete meses después de que Carlos Pellegrini abriera la casa central en Buenos Aires,

en 1892 se crea la sucursal del Banco de la Nacidén Argentina,

18 Actualmente tiene una capacidad de molienda de 155 toneladas de trigo por dia. (www.rosariotala.com.ar)

19 Alejo Peyret fue un escritor, agronomo, administrador colonial e historiador argentino. Fue un politico destacado en Entre
Rios, gracias a él, se introdujeron gran cantidad de cultivos. Ademas alenté grandes innovaciones tecnoldgicas, instald
industrias y experimentd con cultivos que no eran sudamericanos.
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Entre 1900 y 1920 se fundan numerosas escuelas e industrias locales que funcionaban
eran en esa epoca: una sederia, una jaboneria, un molino harinero, una chancheria, una fabrica

de fideos, una fabrica de mosaicos y un horno ladrillero.

La sociedad Rural de Rosario del Tala se origind en 1924 y desde ese momento ha
estado sostenida por pequefios y medianos productores a quienes presta asistencia y

asesoramiento.?°

El 15 de agosto de 1932 se realiza un censo que arroja un total de 8.443 personas, este

valor determina que Rosario del Tala se establezca como municipio.

Para 1930 habia en el departamento Tala 1990 propiedades rurales con un promedio
de superficie de 134 ha.

Entre 1937 y 1946 se crean el Centro Comercial e Industrial, la Guarnicién Militar y el

Aero-Club Rosario del Tala.

Hacia 1948 Rosario del Tala tenia 10.354 habitantes. La actividad agropecuaria, el

comercio y la industria presentaban perspectivas favorables.

En mayo de 1968 se crea la Agencia de Extensién Rural perteneciente al Instituto

Nacional de Tecnologia Agropecuaria (INTA).
3.1.3 Aspecto productivo

La agricultura comienza a ser una actividad de importancia en la provincia de Entre

Rios a partir de la llegada de los inmigrantes a fines del siglo XIX.

Para 1930 se cultivaban en Entre Rios un millébn y medio de hectareas. En 1932,
coincidiendo con lo que ocurrié en el resto del pais, en la provincia culmina el ciclo de

expansion agricola. Algunas de las razones destacadas fueron: bajos precios de los cereales y

20 En el presente la Sociedad Rural de Rosario del Tala cuenta con 80 socios, mantiene una sede en el centro de la ciudad e
instalaciones ganaderas para remate-feria que actualmente se encuentran concesionadas a una empresa consignataria de
hacienda. Dentro de las actividades propuestas por los actuales directivos se destacan la convocatoria a nuevos socios para
darle méas dindmica a la organizacion.
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el intenso proceso de erosion que motivo el abandono de grandes superficies agricolas. Sin
embargo, este proceso no se dio en el caso de Tala por ser éste un departamento linero por

excelencia (Engler, 2007).

En 1952 comienza otro ciclo creciente de la agricultura en la provincia que se extiende
hasta 1970, afio en que se cultivaron casi un millon y medio de hectéreas. Los cultivos de esa
época eran: maiz, trigo, lino y, en menor medida, sorgo, el area sembrada no se concentraba

solamente en lino como en etapas anteriores (Engler, 2007).

En la zona nacleo agricola del pais, hacia 1960 se inicia una etapa signada por el
aumento de la produccion y la productividad basada en la aplicacion de la estrategia de
insumos y del modelo tecnoldgico industrial. En estos afios se inicié el proceso conocido

como “modernizacion” de la produccion agropecuaria, en especial en la agricultura.

(Albanesi, 2007).

Retomando lo ocurrido en la provincia de Entre Rios, a partir de 1970 y hasta 1975 se
presenta un sostenido descenso del area cultivada. A partir de esa campafia hasta el afio 1982

se dio una recomposicion de la agricultura.

Durante la década del "80 el area sembrada mostré una tendencia decreciente que se
extendid hasta 1992 (inferior a los afios 52 y 70). A inicios de la década del 90 comenz6 en
Entre Rios otro periodo de expansion de la agricultura (que se extiende hasta la fecha) con

incrementos exponenciales del area cultivada.

Algunas de las etapas en la agricultura resefiadas para la provincia no coinciden en su
totalidad con lo sucedido en el Departamento Tala. Por ese motivo, a continuacién se propone
un cuadro con la fluctuacién histérica de la superficie agricola y luego se mencionaran

algunos momentos relevantes de la misma.
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Cuadro 3. Area sembrada en Tala por decenios 1929-2009

Area Decenios

1929 1939 | 1949 | 1959 | 1969 1979 1989 | 1999
sembrada

1938 1948 | 1958 | 1968 | 1978 1988 1998 | 2009
Superficie
Ha 86.394 | 63.525 [ 50.820 | 71.148 | 43.197 | 38.115 | 22.869 | 78.179

Fuente: elaboracion propia en base a Engler, 2007 y MAGyYP, 2010.

La agricultura a gran escala en Tala se inicia con la llegada de los inmigrantes a fines
de 1870, fecha anterior a la referenciada en el cuadro. Muestra de esto es la expansion de la
superficie cultivada de 6.000 a 33.000 ha entre 1884 y 1910.

En la década del 30 la superficie agricola alcanza maximos histéricos, solo superados
por el proceso actual. Durante las décadas del 40-50 la superficie cultivada se reduce
sensiblemente en el Departamento, y la agricultura vuelve a recuperarse en los 60, volviendo

a deprimirse la actividad agricola hasta los inicios del ciclo actual.

Se destaca que los periodos de auge de la agricultura talense se dieron antes de la
modernizacion del agro resefiados para la zona nucleo en la década del 70, esto implica una
fuerte presencia de mano de obra familiar en los procesos productivos si se tiene en cuenta la

escasa mecanizacion para las etapas referenciadas.

En el &rea de estudio, el proceso de avance en la agricultura no se dio progresivamente
ni en el mismo momento histdrico que en la zona nicleo agricola, se podria decir que en los

ultimos 10 afios se concentran las tres etapas resefiadas para esa region?.

21 Las tres etapas resefiadas por Massoni (2005) referidas a la zona nlcleo de la pampa himeda son: la tecnificacion agricola
(1950-75), la agriculturizacion del sector agropecuario (1975-85: con fuerte presencia de soja) y de intensificacion agricola
(1985 hasta hoy).
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El proceso de sojizacion

Para abordar el tema del avance de la agricultura con preeminencia del cultivo de soja
en el Departamento Tala, se iniciara el recorrido a partir de la mencién de las condiciones del

escenario a nivel global y nacional.

Luego de la crisis de 2001, en la Argentina, la devaluacion genera un tipo de cambio
mas alto que mejora la rentabilidad de los productos de exportacién, simultaneamente los
precios internacionales de los granos también mejoran (Albanesi, 2007). Estas condiciones,
sumadas a los precios agricolas fijados en délares y el precio de la hacienda en pesos??,
modificaron sustancialmente la rentabilidad relativa. Hubo cambios en los mérgenes brutos de

la produccion agricola haciéndola mas atractiva que la ganadera (Tosi, 2006)%.

Los valores de la soja en el mercado y los avances tecnoldgicos, principalmente
siembra directa y soja resistente al herbicida glifosato, hacen que la soja se convierta en un
negocio atrayente.

Este contexto atrae a nuevos actores: inversionistas que conforman los denominados
pooles de siembra con aportes de capital ajeno al sector agropecuario, gerenciadores con
capacidades diferenciales en el agro y prestadores de servicios de maquinarias (contratistas de

siembra, pulverizacion y cosecha) entre otros.

El crecimiento de esta nueva agricultura basada en el cultivo de soja, que a partir de
ahora se llamara sojizacién, convierte a las innovaciones tecnoldgicas y al dominio de las
inversiones de capital ajenas al sector en el eje central de la produccion agricola talense. Las
tradicionalestecnologias de procesos (por ejemplo estacionamiento del rodeo o laboreo de la
tierra) cambian por estrategias de insumos (fertilizantes, insecticidas, herbicidas, inoculantes

etc.) e inversion en maquinarias especializadas.

22 A fines de la convertibilidad y principios de la devaluacion, el precio de la hacienda registra sus valores mas bajos en el
periodo 1996-2006 con un 40% por debajo del promedio de $ 2,4 por kilogramo (Tosi, 2006).
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Desde el punto de vista de las innovaciones tecnolégicas, el proceso de sojizacion se
fundamenta en varios factores que se combinan entre si y son comunes en todo el pais, estos

factores pueden resumirse en:

a) nueva genética: irrupcion en el mercado de la soja modificada genéticamente para
resistir al herbicida glifosato y un sistema publico-privado que desarrolla y multiplica esta
tecnologia. (Actualmente existen mas de 100 cultivares de soja desarrollados por diferentes

semilleros y probados para la zona de estudio).

b) uso masivo de agroquimicos: herbicida (principalmente glifosato), inoculantes,
insecticidas, fungicidas y fertilizantes (este ultimo, mas accesible econémicamente que en

etapas anteriores).

€) nuevas maquinarias: entre las que se destacan las sembradoras fabricadas para el
sistema de siembra directa, convenientemente adaptadas a los suelos vertisoles, las
pulverizadoras para aplicacion de agroquimicos, las cosechadoras de alta capacidad y las
embolsadoras de granos. Este ultimo punto adquiere caracteristicas particulares al relacionarse
con la zona de estudio. A continuacion algunos detalles de estas maquinarias en relacion al

area de estudio:

El sistema de siembra directa (SD) que consiste basicamente en sembrar la semilla sin
roturar el suelo, comienza a difundirse en el Departamento Tala a finales de los ’90, esto

significd una innovacion tecnoldgica que encontrd aceptacion masiva.

Uno de los fundamentos de caracteristicas generales para la aceptacion de este sistema
es la reduccion en la cantidad de labores? de roturacion del suelo con el consiguiente
beneficio econdémico y uso eficiente del tiempo. El otro fundamento, particularmente
relevante en los suelos arcillosos de Tala, es la posibilidad de realizar los trabajos en
momentos oportunos (como ya fuera mencionado en los aspectos ambientales los suelos

vertisoles de la zona tienen dificultades para ser laboreado segun su contenido de humedad).

24 Hasta la incorporacion de la SD, en la zona se realizaban entre 4 y 6 labores para controlar mecanicamente las malezas y
preparar la cama de siembra.
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Respecto de las pulverizadoras autopropulsadas (comunmente denominadas
“mosquitos”) se puede decir que permiten la aplicacion de herbicidas, fundamentales a la hora
del barbecho® quimico que en etapas anteriores, cuando se realizaba barbecho mecénico, se

dificultaba en periodos lluviosos.

Para finalizar esta descripcion se destaca el embolsado de granos como una innovacion
que permite almacenar la cosecha dentro de los propios establecimientos. Esta tecnologia es
muy adoptada en la region, pues por un lado amplia la capacidad de almacenaje sin
dependencia de los acopiadores o construccion de costosos silos en los campos propios y por
otro permite almacenar la produccion en caso de ocurrencia de periodos con lluvias

prolongadas habituales en la época de cosecha?®.

Para sintetizar este apartado se puede decir que la soja resistente al herbicida total
glifosato, las maquinarias desarrolladas en funcion del sistema de siembra directa y la
aplicacion generalizada de agroquimicos se convirtieron en un hito historico para la

agricultura local.

Otra de las claves para el inicio de la sojizacion en la zona de influencia de Rosario del
Tala fue la habilitacion del puente Victoria-Rosario en el afio 2003, que une las provincias de
Entre Rios y Santa Fe. Con la inauguracion de este puente la distancia entre estos campos y la
ciudad de Rosario se reduce a 200 km. Esto repercute en dos sentidos: la disminucion del
costo de flete de la produccién (el puerto de Rosario es el principal destino de la produccion
de soja de la zona) y la mayor proximidad de los grupos inversores rosarinos a la zona de

estudio.

En lo referido a la disponibilidad de las tierras para uso agricola, en los primeros

momentos del proceso de sojizacion talense, el valor de los arrendamientos era inferior al de

% Se denomina barbecho al lapso de tiempo entre dos cultivos, tradicionalmente en la zona se realizaba el denominado
barbecho mecanico, es decir se rotulaba la tierra, actualmente se realiza barbecho quimico y su principal objetivo es el
control de malezas

% Hasta la incorporacion de la técnica del embolsado de granos, muchas veces debian detenerse las cosechas pues la
capacidad de acopio dentro de los establecimientos era limitada y los caminos vecinales no permitian el transporte de los
granos en periodos lluviosos. Otra ventaja que puede mencionarse de este sistema es la facilidad para conservar los granos, a
la espera de precios de venta favorables.

51



la zona nacleo (12 qg/ha vs 6 qg/ha). El valor de la tierra también era muy inferior al de la
zona nicleo (U$ 5.000 vs U$ 1.000).

Estas situaciones provocaron que numerosos inversores y productores capitalizados
provenientes de la zona nlcleo pusieran interés en expandir sus areas de siembra en el area de

estudio.

Después de conocer las condiciones que se consideran favorables para la expansion
sojera se proponen una serie de cuadros, gréaficos y comentarios referidos a los Gltimos 10

afios de agricultura en el Departamento Tala.

En el primer cuadro y grafico se presenta la evolucion de la superficie agricola total a
nivel departamental. En el transcurso de 10 camparnias esta superficie se triplica. El incremento
interanual promedio en este periodo alcanza las 8.500 ha. Las campafias que presentaron
mayor incremento interanual fueron: la 2002/03 y 2003/04 con 13.000 ha en cada una y se
destaca considerablemente la campafia 2009/10 con un salto interanual de 29.500 ha. La Unica
camparia en que el incremento interanual no se sostuvo fue la 2008/09 donde la superficie
sembrada disminuy6 22.300 ha con respecto a la campafia anterior. Esta disminucion podria
encontrar fundamento en las incertidumbres que transitd el sector agropecuario en el marco

del conflicto campo-gobierno en marzo de 2008.

Cuadro 4. Superficie agricola total. Departamento Tala 1999-2010.

Superficie Campafia agricola
agricola 99-00 00-01 01-02 | 02-03 | 03-04 04-05
Superficieha | 31.650 | 37.800 | 47.800 |55.700| 68.700 | 71.600

Superficie Campafia agricola

agricola 05-06 06-07 07-08 08-09 09-10

Superficie ha 80.800 90.600 98700 76.425 105.940
Fuente: elaboracion propia en base datos de MAGyP, 2010.
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En siguiente cuadro y grafico se observa que para el periodo analizado la superficie
sembrada con soja se multiplica méas de doce veces. EIl incremento interanual promedio en
este alcanza las 6.900 ha. Las campafias que presentaron mayor incremento interanual fueron:
la 2001/02 con 13.000 ha, la 2005/06 con 12.500 hay la 2009/10 con 19.000 ha.

Cuadro 5. Superficie sembrada con soja. Departamento Tala 1999-2010.

. Campafia agricola
Superficie
con soja 99-00 00-01 01-02 02-03 03-04
Superficie ha 6.000 15.000 25.000 38.000 | 45.000
Superficie Campafia agricola

con soja 04-05 05-06 06-07 07-08 08-09 | 09-10

Superficie ha | 45.000 | 57.500 65.000 68.000 | 56.000 | 75.000

Fuente: elaboracion propia en base a los datos de MAGyP, 2010.

Al igual que lo resefiado para la agricultura en general, la Unica campafa en que el
incremento interanual no se sostuvo fue la 2008/09%” donde la superficie sembrada disminuyo

12.000 hacon respecto a la campafia anterior.

Estos valores coinciden con los datos del Diagnéstico de PROINDER (2005) que
indica que la soja es el Gnico cultivo que presenta un crecimiento extraordinario y que el resto
de los cultivos que se siembran en el Departamento Tala (trigo, lino, maiz y sorgo) si bien han

crecido en superficie, lo hacen a una tasa de crecimiento mas lenta y fluctuante.

27 Esa misma campana la sequia produjo rendimientos muy por debajo del esperado para la zona (el promedio departamental
para la campafia fue de 715 kg/ha). Muchos arrendatarios no levantaron la cosecha porque no se justificaba y se presentaron
inconvenientes a la hora del pago de los arrendamientos. A pesar de este afio con margenes negativos, la superficie sembrada
en la Gltima campafia en el departamento alcanzé su maximo histérico con un rendimiento promedio de 2600 kg/ha. (el
rendimiento promedio histérico para la soja en Tala se acerca a 2000 kg/ha)
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A lo anteriormente descripto y con el proposito de analizar la superficie sembrada con
soja en relacion con otros cultivos se incorpora el siguiente cuadro, que muestra que para el
periodo analizado la superficie promedio sembrada con soja representa el 60% en relacion con
la superficie agricola total del Departamento. También puede observarse que la superficie
sembrada con soja en relacion al total de la agricultura talense representaba para la campafia
1999/00 un 20%, para la siguiente campafa este valor se duplicaba y la superficie sojera
pasaba a un 40%. En la campafia 2001/02 la superficie de soja supera por primera vez en la
historia el 50% supera de la superficie sembrada en relacion al total de agricultura. En las

ultimas 7 campanas el valor se mantiene fluctuando en valores cercanos al 70%.

Cuadro 6. Relacidn entre superficie sembrada con soja y superficie agricola total. Tala.
1999-2010

Relacion soja /superficie Campafia agricola

agricola total 99-00 00-01 01-02 02-03 03-04
% 19 40 52 68 66

Relacion soja /superficie Campafia agricola

agricola total 04-05 | 05-06 | 06-07 | 07-08 | 08-09 | 09-10
% 63 71 72 69 73 71

Fuente: elaboracion propia en base a los datos de MAGYP, 2010.

Para finalizar esta serie de datos concernientes al avance de la superficie sojera en el
departamento Tala, se propone un cuadro que muestra la relacion entre la superficie sembrada
con soja y la superficie sembrada con otros cultivos de verano (mayormente sorgo y maiz).
Puede observarse que a inicios del periodo estudiado la superficie con soja representaba 1/3
de la superficie sembrada con cultivos de verano (sorgo y maiz). Para la segunda campafia
(00/01) esta relacion ascendia a la mitad del total de superficie. En las campafias siguientes el
porcentaje de soja fluctu6 en valores cercanos al 80%, alcanzando en la Gltima campafa

(2009/10) un valor que representa casi el 90% de los cultivos de verano sembrados en Tala.
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Cuadro 7. Relacion entre superficie sembrada con soja y superficie de otros cultivos
de verano. Tala. 1999-2010

. Campana agricola
Relacion soja/otros

cultivos de verano 99-00 00-01 01-02 02-03 03-04

% 32 50 72 80 78

Relacion soja/otros Campafia agricola

cultivos de verano 04-05 |05-06| 06-07 | 07-08 | 08-09 | 09-10

% 77 81 82 80 84 88

Fuente: elaboracion propia en base a los datos de MAGYP, 2010.

Como complemento de los datos que demuestran el avance de la superficie sojera en
el departamento Tala, se incorpora un grafico y su posterior analisis, que expone la

fluctuacién del stock bobino total desde el afio 1993 hasta el 2014.

Grafico 1. Fluctuacién del stock bobino total. Departamento Tala 1993-2010
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Fuente: elaboracion propia en base a los datos de FUCOFA, 2015%,

28 para construir el grafico se tomaron los valores de la segunda vacunacién antiaftosa de cada campafia, no existen datos
para el afio 2000 pues la vacunacién fué levantada en todo el territorio nacional.
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Analizando el grafico se puede indicar que para el periodo considerado, el promedio
general fue de 169.429 bovinos en el departamento, solo en dos etapas el stock estuvo por
debajo del mismo, estas son: 1997-1999 y 2008-2010. Puede indicarse también que el stock
bovino ha descendido a partir del 2003 coincidiendo con el inicio de la expansion del ciclo

sojero en Tala.

Como cierre de este apartado se puede decir que si bien la agricultura ha sido una
actividad de suma importancia histérica para el agro talense, la irrupcién de la soja
acompafada de las tecnologias de insumos y los nuevos actores, representan un hito historico
que seguramente modifica las estrategias de las familias propietarias y por consiguiente las

decisiones de los jévenes abordados por esta tesis.
3.1.4 Aspectos sociales

El material utilizado como fuente en este apartado fue el Diagnostico Rural con
enfoque territorial para el Centro Sur de la provincia de Entre Rios (PROINDER, 2005).

Como ya se ha sefialado en los aspectos historicos, por diferentes razones los
departamentos del centro entrerriano han sido menos desarrollados que los ubicados a orillas
de los rios Uruguay y Parana®.

En referencia a las caracteristicas demograficas del departamento Tala se presenta un
cuadro que permite analizar la distribucion y evolucién de la poblacion urbana y rural. Luego
del cuadro se proponen algunas interpretaciones que aportan a la comprension del tema

abordado en esta tesis.

29 El departamento Tala cuenta con una densidad de 10 hab/km? El departamento Parana es el mas poblado con 64 hab/km? y
el menos poblado es islas del Ibicuy con 3 hab/km? (PROINDER, 2005).
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Cuadro 8. Distribucion y evolucion de la poblacion segun urbanizacion. Departamento
Tala 1980-2001-2010.

Distribucion y Poblacion

evolucion de Rural

la poblacion

segun

urbanizacion Total Urbana Total Agrupada Dispersa
1980 23525 13408 10117 2101 8016
2001 25892 18007 7885 3150 4735
2010 25665 20717 4948 - -

Variacion en

% 1980-2001 10 34 -22 50 -41

Variacion en

% 2001-2010 -1 +15 -37 - -

Fuente: elaboracion propia en base a PROINDER, 2005 y DEC®°, 2013

Para el primer periodo resefiado (1980-2001) de 21 afios, la poblacién total del
Departamento se ha incrementado en un 10%, la poblacién urbana presenta un aumento
importante que llega al 34%. La poblacion rural agrupada se increment6 en un 50%, mientras
que para ese mismo periodo la poblacion rural en su conjunto se redujo en un 22%, esta

disminucion encuentra explicacion en la merma del 41% de la poblacién rural dispersa.

Estos valores podrian indicar que la residencia en el medio rural se ha reducido de
manera importante en el periodo analizado. Los marcados incrementos de poblacién rural
agrupada y la poblacion urbana, podrian indicar procesos migratorios rurales-urbanos dentro

del mismo departamento.

Para el afio 2001 la poblacion urbana representaba el 70 % del total Departamental,

mientras que la poblacion rural total representaba el restante 30%. Este dltimo valor se

%0 En el anuario 2013 de la Direccion de Estadisticas y Censos de E. Rios no se hallaba disgregada la poblacion rural en
poblacion rural dispersa y poblacion rural agrupada, por lo que solamente se incorporaron al cuadro los totales de poblacién
urbanay rural.
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compone de un 12% de poblacion rural agrupada y un 18% de poblacion rural dispersa. Para
el mismo afio la poblacion urbana provincial representaba un 83 % y la poblacién rural total,
el restante 17 % sobre un total de 1.158.147 habitantes INDEC-CNPV (2001, citado de
PROINDER, 2005).

Esto demuestra que a pesar de la disminucion de la poblacion rural en el periodo
resefiado, el Departamento Tala presenta una urbanizacion relativamente menor (menos 13%)

que el resto de la provincia®.,

El descenso en las valores de poblacién rural de la provincia entre 1991 y 2001 es
mayor a 13 mil personas. Considerando que las tasas de mortalidad y natalidad se mantienen
relativamente constantes para el periodo analizado, esta reduccion sugiere un importante
proceso migratorio de la poblacion rural dispersa a las zonas mas densamente pobladas, tanto
los aglomerados, pequefios pueblos rurales, como las ciudades. Esto sin duda trae un
significativo proceso de despoblamiento rural, principalmente de la poblacion rural dispersa
(PROINDER, 2005).

Otro de los factores influyentes en la reduccion de la poblacién rural esta relacionado
con el cambio en los sistemas productivos: en muchos casos se pasé de producciones
diversificadas (tambo, agricultura, ganaderia, etc.) al monocultivo de soja, asociado al
aumento de escala de produccion que excluye a los pequefios productores (PROINDER,
2005).

Lo expresado en el parrafo anterior queda de manifiesto al analizar la variacién
intercensal en el periodo 2001-2010 que coincide por el periodo tomado por esta tesis, donde
puede observarse el aumento del 15 % en la poblacion urbana y la disminucién del 37% en
la poblacion rural. Este Gltimo valor deja de manifiesto que durante la etapa de expansion
sojera, la tendencia de despoblamiento rural expresada tambien para el periodo 1980-2001 se

ha incrementado.

%1 Tala es un Departamento con una urbanizacion relativamente baja, concentrada en dos ciudades: Rosario del Tala (13.800
habitantes) y Macia (5800 habitantes). Las 8 juntas de gobierno son exclusivamente rurales con un promedio de 300
habitantes.

58



Otra cuestion inherente a los aspectos sociales a tener en cuenta es la composicion de
la poblacién rural por género y edades. A partir del andlisis de los datos del afio 2001, se
observa en la poblacion rural agrupada de Tala una leve presencia menor de mujeres (relacion
de masculinidad® 99) mientras que la tendencia en la poblacion rural dispersa es que haya

mayor proporcién de hombres (relacion de masculinidad: 118).

Con respecto a la distribucion de la poblacion rural por categorias de edades, se
constata una baja tasa de crecimiento poblacional mas acentuado en la poblacion rural
dispersa, indicando una baja tasa de crecimiento poblacional y, ademas, una reduccién notoria
de la poblacion entre las categorias de 10-19 afios y 20-29 afios. El informe de PROINDER,
2005 expresa que esta reduccion, podria indicar que la migracion rural es relativamente

temprana (entre los 10 y 19 afos).

En referencia a los aspectos laborales la informacion correspondiente al estado de
ocupacion y desocupacion de la poblacién rural de Tala, indica que la mayoria de la poblacion
economicamente activa®® rural se encontraba en 2001 en forma inactiva (47 %) debiéndose
principalmente a que la mayor proporcion de las mujeres (70 %) se encontraba inactiva. El
48% de la poblacion rural se desempefiaba en la rama agraria, siendo principalmente los
varones, quienes tenian la mayor insercién. La mayoria de los ocupados en la rama agraria

que vivia en el medio rural eran asalariados, representando el 48% del total.

La poblacién urbana de Tala vinculada a la rama agraria era pequefia (399 personas, la

mayoria son hombres) y principalmente son asalariados y cuentapropistas.

En relacion a la pobreza, la poblacion rural con NBI del departamento Tala fue de
1462 personas en el afio 2001, representando el 18% de la poblacion rural total. Mientras que
en la poblacion rural agrupada la mayoria de los pobres eran mujeres 53%, y en la poblacion
rural dispersa, eran los varones los mayoritarios (55%).La pobreza en el medio rural de Tala
tenia en 2001 su mayor incidencia en los nifios y en la poblacion adulta comprendida entre los
25y 64 afios (PROINDER, 2005).

32 cantidad de hombres por cada 100 mujeres.
33 Poblacion economicamente activa (PEA): mayor a 14 afios, en Tala para 2001 la PEA rural era de un 74% sobre un total

de 7.826 personas.
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3.1.5 Distribuciodn y tenencia de la tierra

Margiotta y Benencia (1995) expresan la importancia de describir y explicar las
relaciones sociales y los procesos sociales en el medio rural y en la produccion agraria, en su
propuesta basada en el concepto de estructura agraria como un enfoque totalizador de
elementos, relaciones y procesos, incorporan a los aspectos abordados anteriormente en este
trabajo las cuestiones referidas a la distribucion y tenencia de la tierra. En este apartado se
considera pertinente para entender las cuestiones referidas a las estrategias que cada productor
o0 actor social desarrolla para llevar adelante su proyecto, y en el caso del estudio, como esto

se relaciona con los jovenes.

La distribucion de acuerdo a superficie y la cantidad de establecimientos
agropecuarios, se ha modificado sustancialmente en Tala entre 1988 y 2002. Se observa un
proceso de concentracion de las tierras, donde han desaparecido principalmente las

explotaciones pequefias y aumentado las grandes.

A continuacion se propone un cuadro que permite analizar la variacion del nimero de

propiedades y la distribucion en superficie durante este periodo de 14 afios.
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Cuadro 9. Evolucion de la distribuciéon de los establecimientos agropecuarios. Tala. 1988-
2002.

Evolucion de la distribucion =APS

de los establecimientos variacion

agropecuarios 1988 2002 intercensal %
Total 1.294 1.104 -15
Hasta5 ha 21 35 +67
5,1 -50 ha 485 362 -25
50,1 - 100 ha 287 257 -10
100,1 - 200 ha 229 187 -18
200,1 - 500 ha 186 166 -11
500,1 - 1.000 ha 62 56 -10
1000,1 - 5.000 ha 20 39 +95
Mas de 5.000 ha 0 2 -

Fuente: elaboracion propia en base a PROINDER, 2005.

El analisis del cuadro anterior, permite observar que la cantidad total de
establecimientos del Departamento Tala se ha reducido un 15%, la franja de pequefias chacras
hasta 5 ha muestra una variacion positiva del 67%. Los rangos que van de 5 al000 ha
presentan variaciones negativas, sufriendo los establecimientos de 5 a 50 ha una reduccion del
25% y los de 100 a 200 ha una reduccion del 18%, siendo los més afectados. Los
establecimientos grandes: de 1000 a 5000 ha presentan una variacién positiva del 95% vy, en

2002 se registraron 2 establecimientos de mas de 5000 ha que para 1988 no existian.
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Cuadro 10. Evolucion de establecimientos agropecuarios segun superficie ocupada.
Tala. 1988-2002.

Establecimientos agropecuarios segun EAPs

superficie ocupada en Departamento 1988 2002

Tala ha % ha %
Hasta 5 ha 79 0 91 0,04
5-50 ha 12.879 6 10.346 5
50-100 ha 20.893 10 19.135 9
100-200 ha 33.009 15 27.263 12
200-500 ha 57.799 27 51.043 23
500-1.000 ha 43.677 20 40.537 18
1000- 5.000 ha 29.733 13 64.930 29
Maés de 5.000 ha 0 0 10.338 5

Fuente: elaboracion propia en base a PROINDER, 2005.

El andlisis del cuadro anterior permite observar que en el rango de establecimientos de
0 a 100 no hubo cambios sustanciales en la proporcion de tierras que ocupan.

Los establecimientos que presentan una variacion porcentual negativa en la proporcion
de tierras que ocupan son los rangos de de100 a200 ha (variacién de 3 puntos), los de 200
a500 ha (4 puntos) y los de 500 a1000 ha (2 puntos).

Al igual que lo observado anteriormente para la cantidad de establecimientos, en los
rangos de 1000 a5000 ha existe un incremento en la proporcion de tierras ocupadas del 16% y
en los establecimientos de mas de 5000 ha un incremento de 5 puntos porcentuales, son los
gue presentan la variacion positiva mas marcada en el periodo resefiado. La superficie media

de los establecimientos ha aumentado de 167 ha a 202 ha.

En cuanto al régimen de tenencia de la tierra, la forma que predominaba para el afio
2002 era la del propietario. Segun el CNA (1988) las tierras cedidas en arrendamiento

representaban el 16% del total de la superficie del Departamento, como muestra el siguiente
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cuadro este valor alcanza el 23% en 2002, en ese afio la superficie agricola recién comenzaba

su expansion.

De las 98.700 hectareas agricolas para la campafa 2007-08 en el Departamento Tala,
se estima que un 25 % era trabajado por sus propietarios. Del restante 75% de las tierras, la
mitad es trabajada por contratistas de la zona y la otra mitad por inversores ajenos al

Departamento Tala®*.

Estos datos coinciden con lo aportado por el diagnostico del PROINDER (2005) que
indica que “los funcionarios de la Municipalidad de Rosario del Tala alertaran sobre la
cantidad de arrendatarios provenientes de la region pampeana que se dedican principalmente a

la produccion de soja”.

Cuadro 11. Régimen de tenencia de la superficie ocupada por EAPs. Tala.2002

Superficie
Régimen de tenencia Tala Ha %
Propiedad 143923 64
Arrendamiento 50702 23
Otros 15766 7
En sucesion indivisa 7586 3
Aparceria 3773 2
Ocupacion 1937 1

Fuente: elaboracidn propia en base a PROINDER, 2005

A nivel provincial y zonal, el diagnéstico de PROINDER (2005) destaca el alto
porcentaje de tierras bajo arrendamiento a nivel provincial (16,5% del total), en comparacion
con los datos del CNA (1988), cuando la superficie bajo arrendamiento representaba apenas
el 10%.

34 Estimacion obtenida de comunicacion con personal de AER INTA TALA y Delegacion MAGYP Rosario del Tala (2008).
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En este sentido, el informe indica que el incremento en la superficie arrendada
probablemente esté vinculado al avance de la agricultura de gran escala y al retiro de
productores familiares, que debido a grandes dificultades para mantenerse en el sistema

productivo arriendan sus campos o los venden.

En este territorio signado por las recientes transformaciones donde la cesion de
campos en arrendamiento para cultivo de soja se generaliza, se incorporan tecnologias e
insumos para llevar adelante la produccion a gran escala y se integran nuevos agentes
inversores, los productores familiares considerados por este estudio modifican sus estrategias

econdmicas.

Para conocer el conjunto de practicas que las familias propietarias experimentan en
este territorio transformado, en la parte final de estecapitulo se profundiza en las unidades
familiares en funcion de las estrategias econémicas adoptadas.

Este analisis adquiere relevancia para esta tesis porque se comienzan a entrelazar
aspectos relacionados con el traspaso generacional a partir de las diferentes estrategias
adoptadas por las familias propietarias talenses y los elementos desarrollados en el abordaje

tedrico.

3.2. Las unidades familiares talenses y el proceso de expansion de la

agricultura de soja

A partir del afio 2000 se inicia el proceso de expansion de la agricultura de soja en el
Departamento Tala. Surge un nuevo modelo basado en la escala productiva en el que

diferentes agentes se interesan en tomar tierras en arrendamiento.

El inicio de la agricultura de soja, donde lo que estd en juego es la tierra para

producir, es un punto de inflexion para el aletargado sector agropecuario talense.

En este escenario aparecen nuevas oportunidades para las familias propietarias que
ponen en marcha diferentes estrategias economicas para conservar 0 aumentar su patrimonio.
Estas estrategias dan lugar a dos tipos de unidades familiares de interés para este estudio, por

un lado se considera a las unidades familiares productoras (UFP) cuyos propietarios deciden
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continuar en la produccidn, y por el otro a las unidades familiares rentisticas (UFR) donde las

familias se separan de la produccion y ceden sus tierras en arrendamiento.

Conocer el conjunto de practicas que ponen en marcha las familias en el contexto de
expansion de la agricultura de soja, aporta a la comprension de los vinculos que las nuevas

generaciones construyen con sus UF, objetivo general de esta tesis.

A continuacion se describiran los dos tipos de unidades familiares surgidos en funcién
de las estrategias economicas que adoptan las mismas a partir de los datos obtenidos en el
trabajo de campo, ademas de datos secundarios que aportan a una mejor comprension. Se
considera oportuno recordar que del total de 21 jovenes entrevistados 12 pertenecen a UFP y
9a UFR.

3.2.1 Unidades familiares productoras (UFP)

En este tipo de unidades, las familias mantienen una relacién directa con la
produccién, esto implica planificar, gestionar y organizar cada ciclo productivo, asumir
riesgos propios de la actividad y tomar las principales decisiones tendientes a armonizar la

distribucion de los ingresos entre la reinversion en la unidad y los gastos de la familia.

En relacién al area de estudio, las familias que actualmente adoptan estrategias
productivas, se dedicaban a la ganaderia bobina antes de la expansién de la agricultura de
soja. Esta actividad presentaba las siguientes caracteristicas:

- La ganaderia era una actividad de baja inversion, escasamente tecnificada (genética
de los rodeos, implantacion de pasturas, manejo del pastoreo, entre otros); y tenia menor

riesgo econdmico si se lo compara con la agricultura actual.

- Las labores cotidianas para llevar adelante esta actividad eran realizados
mayoritariamente por 1 o 2 empleados permanentes que residian en la UF, ejemplo de estas

labores son: la cura de los animales, la atencion de partos, el control de aguadas, etc.

- Los propietarios de esos campos, residian en la ciudad y realizaban los trabajos de

gestion alli (compras, tramites para la venta de hacienda). En momentos puntuales de mayor

65



requerimiento de mano de obra, como las vacunaciones, ventas de hacienda, siembra de

pasturas, etc., complementaban el trabajo de sus empleados y/o familiares.

- En general en estas familias los padres asumian el liderazgo en las tareas
productivas, manejan las técnicas especificas de la actividad que Ilevan adelante, conocen las
caracteristicas del suelo de sus predios, estan informados de las tendencias climaticas y de los
temas de mercado, estan en contacto con productores y otros actores del sector agropecuario

(organismos del estado, asesores, cooperativas, contratistas, entre otros).

Las formas de organizar el trabajo en la UF mencionadas (escasa demanda de mano de
obra familiar en la produccidn), los espacios de participacién para las generaciones jovenes

eran acotados.

Una vez que la soja se generaliza en la zona, todos los propietarios de UFP la
incorporan dentro de sus planteos productivos en diferente medida, aungque continGan con la
ganaderia como actividad secundaria para la economia familiar. Podria indicarse entonces,

que optan por una estrategia productiva mixta.

Dentro de este grupo pueden diferenciarse dos formas de incorporar la nueva
agricultura en la UF, por un lado se encuentran aquellos productores con légicas familiares
empresariales 'y por el otro, productores que llevan adelante estrategias acordes con la

produccién de tipo familiar menos capitalizadas.

Los primeros optan por una estrategia de escala, contratando mano de obra, tomando
campos en arrendamiento e invirtiendo en maquinarias para la nueva agricultura, con las que
muchas veces ademas de trabajar sus unidades, prestan servicios a terceros Yy, en general
trabajan superficies que van de 500 al000 ha, es decir que operan superficies tomadas en

arrendamiento que trascienden limites de la UF.

Estos productores expandidos reorganizan la produccién en su UF en base al cultivo
de soja. A continuacién se exponen fragmentos de entrevistas como ejemplos con diferentes

modos de insercion en la nueva agricultura.
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-Tenemos 150 ha que son de mi viejo y arrendamos cerca de 700 ha. La mayoria soja.
Y aparte como contratistas hacemos alrededor de 3000 ha cada campafa. El afio pasado le
trabajamos a una empresa grande y ahora estamos con un tipo de Gualeguaychu. A nosotros
nos conviene porque ya vamos y nos quedamos varios dias ahi, el equipo que tenemos es
medio grande, entonces nos interesa mas estar con tipos que siembran mucho. Nosotros

vamos a una estancia y nos quedamos ahi, ahi hacemos todo.

- Y nos jugamos, somos de jugarnos bastante con las herramientas y eso, somos
bastante de invertir, no sé si es lo mejor, por ahi no te queda mucha ganancia pero te vas
agrandando en capital o hectareas. Y por ahi alguna vez te va bien, la pegaste, y si te va mal

quedas hasta el cuello, pero es el riesgo de la actividad.(Joven productor expandido®® UFP)

-Trabajamos cerca de 200 ha propias, mas lo que se alquila que son 300 ha més o
menos. Ahora estamos haciendo mixto. El afio pasado tercerizamos, le dimos a mi tio para
que siembre soja, y este afio estamos por sembrar nosotros. Compramos una maquinita de
siembra directa para no depender de los contratistas, ademas la idea es hacer algin sorgo para
silo, entonces no podés ver a un contratista por 6 o 7 ha. Te va a decir: “aguantame, cuando
termine toda la campafia voy a tu campo”. Compramos la maquina, SOmos muy ricos pero
todo invertido en deudas (risas), queremos ir de a poco tranquilos, no hacer movimientos muy

grandes. (Joven productor expandido UFP)

En segundo término, se encuentran los productores que trabajan con una l6gica acorde
a la produccion de tipo familiar menos capitalizada, es decir que aportan mano de obra
familiar para llevar adelante el proceso productivo, contratan labores o utilizan maquinarias
propias y no toman grandes superficies en arrendamiento. En general la superficie trabajada

no supera las 300 ha.

%Hace referencia a que estos productores llevan adelante el proceso productivo ampliando los limites de la UF propia.
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El afio pasado sembramos soja nosotros, en convencional nomas. Tenemos un tractor
bastante viejo, una rome (arado de disco) y con eso trabajamos. Justo fue el afio de la seca y

pudimos sacar 800 Kg/ha nomas. (Joven productor en campo propio UFP)

Ahora estamos trabajando las 90 ha de mi viejo. En un pedacito de monte que hay,
quedaron unas vacas que son de él. Al resto lo hacemos sembrar, ademas arrendamos 50 ha
mas para hacer soja. La siembra y cosecha se contratan, no tenemos maquinas. (Joven

productor en campo propio UFP)

Hacemos casi todo ganaderia, cria y engorde, muy poquita colonia (agricultura).
Hemos hecho soja para limpiar los campos. Hace 3 afios que venimos haciendo unas 36 ha
que eran de desmonte y nunca nos dio menos de 3000 kg. No tenemos las méaquinas,
contratamos a un vecino que tiene una sembradora de directa y una cosechadora. (Joven

productor en campo propio UFP)

Un dato de gran interés para esta tesis es que los jovenes pertenecientes a UFP se
encuentran fuertemente vinculados a las mismas, sin importar el modo en que la nueva
agricultura es incorporada en sus predios. En los relatos de los jovenes se puede percibir el
sentido de pertenencia a la unidad familiar, los saberes en torno a la produccion y sus
apreciaciones en torno al escenario econémico actual y futuro. Otro dato saliente en las UFP

es que la generacidn joven trabaja en estrecha relacion con la generacién antecesora.

También se pudo observar que la mitad de los propietarios (padres) relacionados con
la produccion, ademas de dedicarse a la produccidn agropecuaria se insertan profesionalmente
a otras actividades (ej. odontologia, abogacia, etc.). Podria indicarse a partir de lo expresado
por los jovenes y los informantes, que estos propietarios productores (aun dedicandose a otras
actividades) consideran a la produccion agricola como una forma de vida, como parte de su
historia, su trabajo, como lo que saben hacer, por lo tanto, construyen su identidad como
productores agropecuarios en estrecha relacion con sus UF. Ademas, en general mencionan

que la mayor parte de los ingresos familiares provienen de la UPF.
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Esta doble insercion laboral les permitiria organizar la estrategia econémica familiar
de un modo diferente a aquellos propietarios que se dedican exclusivamente a la produccion,

ya que la economia familiar no depende solamente de la unidad productiva.
3.2.2 Unidades familiares rentisticas (UFR)

La expansion de la agricultura de soja en la zona de influencia de Rosario del Tala
genera un aumento en la demanda de tierras cultivables, esto provoca un incremento en el

precio de los arrendamientos y un cambio en la modalidad de pago de los mismos.

Hasta el inicio de la sojizacion los canones de arrendamientos de tierras se establecian

de manera diferente segln la actividad a desarrollar.

En el caso de tierras para produccién ganadera el propietario recibia anualmente una
suma fija (4 kg de novillo/mes/ha) pre-acordada con el arrendatario y ajustada a valores del
mercado de Liniers ($/kg de novillo) al momento de realizarse el pago. Por ejemplo por un
campo de 100 ha ganaderas con un precio de novillo de $10, el propietario recibia anualmente
$48.000. Con esta modalidad los propietarios no tomaban riesgos de produccion, pero se

ajustaban a las fluctuaciones de mercado.

Los canones de arrendamiento para tierras agricolas se establecian a porcentaje de
cosecha. Al final de cada camparia se pagaban valores que iban del 20 al 25 % del total de
toneladas vendidas. En este caso los propietarios participaban de los riesgos de produccién y

mercado.

En general, ambos tipos de arrendamientos estaban amparados en lazos de confianza y
segun palabras de los informantes clave “rara vez se hacian contratos, los campos se

alquilaban a vecinos, parientes o viejos conocidos”.

Una vez que se generaliza la nueva agricultura de soja en Tala, se elevan
sustancialmente los valores de los arrendamientos, ya que los canones comienzan a regirse
bajo la modalidad de “quintales fijos”, es decir los propietarios acuerdan con los
arrendatarios, antes de iniciar el ciclo productivo, una suma fija en kilogramos de soja a valor

de mercado por el uso de la tierra en el periodo que dura el cultivo (octubre-abril). En este
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caso los propietarios no participan de los riegos de produccion ni de mercado y en general

firman contratos que van de 1 a 3 afios de duracion.

Bajo esta modalidad transferida de la zona nucleo, los valores por arrendamiento en el
periodo estudiado (desde los inicios del proceso hasta la camparia 2010-11) fluctdan en Tala
entre 6 y 12 quintales de soja/ha/ciclo de cultivo.

En muchos casos los nuevos agentes interesados en arrendar, para asegurarse las

tierras, pagan los cAnones mencionados varios meses antes de sembrar.

El alto valor percibido por los arrendamientos, la posibilidad de cobrar por adelantado
y el hecho de no asumir riesgos de produccién y mercado, determina que numerosas familias
propietarias se separen de la produccién apropidndose de la renta generada por el alquiler de

sus tierras.

Los propietarios rentistas pierden el contacto laboral con la tierra, con productores y
otros actores del sector agropecuario y quedan al margen de las nuevas tecnologias y sistemas
productivos. EI precio de la soja en los diferentes mercados pasa a ser la informacion de

mayor interés para definir y ajustar la estrategia econémica de su UF.

De acuerdo a lo recabado en las entrevistas, todos los propietarios rentistas se dedican
a otras actividades, en su mayoria son profesionales no relacionados directamente con el agro,

es decir que no construyen su identidad en torno a la misma.

A continuacion se presentan testimonios que revelan las principales caracteristicas del

rentismo:

En primer lugar la palabra de un informante clave que resalta con claridad la

conveniencia en términos econdémicos de la agricultura de soja por sobre la ganaderia:

- Con la entrada de la soja, yo también hice los nimeros. El tipo que arrendaba 10 ha,
ganaba lo que yo hacia con cien y pico de vacas. Yo les contaba que seguia con las vacas y se

mataban de risa, porque estaban sentados debajo de un arbol, al campo a trabajar no iban mas
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y te decian:“;qué estas haciendo con las vacas?, vendélas y sembra soja. Te deja esto y esto y

esto, libre de polvo y paja”.

En referencia a la cesion de campos en arrendamiento por parte de propietarios y la
presencia de nuevos agentes (arrendatarios de otras zonas e intermediarios)otro informante

clave explica:

- Habra un 90% que esté& todo arrendado, alguno tiene un poco de animales, pero la
mayoria se lo arrienda algun productor mas grande de la zona o a los que vienen de afuera.
Hace poquito vino un vecino que nos daba paso por su campo Yy nos dijo que no pasaramos
mas porque lo habia arrendado a un rosarino. Ni él sabe quién es, porque él tiene un

muchacho que se dedica a hacer los contratos.

A continuacién uno de los informantes reflexiona acerca del avance en la sesiéon de
campos en arrendamiento en el area de estudio y algunas conjeturas que llevan a los

propietarios a optar por estrategias rentisticas.

- Yo no alquilo mi campo, pero para mi se va a ir despoblando, nos va a ganar la soja
nomas, porque la mayoria de la gente lo que no quiere es poner el lomo. Hasta yo mismo si
puedo hacer algo para trabajar menos con algun animal lo hago. No soy tonto, si tengo que
hacer algo y de una forma me da mucho trabajo y de la otra forma meda menos trabajo y vivo
igual, lo hago de la forma mas facil. El tipo que tiene campo y tiene que ir a recorrer las
vacas, es todo laburo, levantarte, ir todos los dias. Yo ahora por ejemplo hace 8 dias que voy
porque una vaca que pari0 tiene una teta infectada, entonces voy todos los dias a hacerlo
mamar al ternero. Si vos medio que te acomodas un poquito y decis “si vivo igual y lo
arriendo”, es lo que hace la mayoria lo arriendan y no van mas. Ya te digo los duefios de

algunos campos no van mas, va el que siembra, el que fumiga y el que cosecha y nada mas.

En el abordaje tedrico se menciona que para indagar en las estrategias de reproduccién
que ponen en marcha los propietarios es importante reconocer las relaciones de fuerza al
interior de cada familia, asi como también las expectativas, deseos y necesidades de cada uno
de los integrantes, para de esta manera tener una mirada mas compleja y comprensiva de las

experiencias por las que atraviesan las familias.
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En los siguientes testimonios se pueden identificar factores que entran en juego al
momento de adoptar estrategias rentisticas:

En primer lugar se propone el pensamiento de uno de los jovenes entrevistados quien
pone en relieve la relacion laboral de las generaciones antecesoras con la UF y la valoracién
que las nuevas generaciones construyen en torno a la unidad como definitorias al momento de

escoger una estrategia econdémica.

Generalmente el tipo que arrienda es porque al campo lo viene heredando, no ha sido
productor. Es como cuando a uno no le cuesta algo, es como todo, si te rompes el alma para
comprarte un auto lo vas a cuidar y si es un auto que te regalo mami y papi no sé si lo vas a
valorar tanto. O sea cuando uno no conoce el sacrificio de donde vienen las cosas te da lo

mismo. (Joven productor mixto en campo propio)

La trayectoria individual de las nuevas generaciones es destacada en el siguiente relato

como relevante para definir la estrategia econémica.

Suponete que el tipo (joven) tiene un comercio aca en el pueblo, su abuelo hizo el
campo. Le quedo al padre y él se encuentra, de un dia para el otro, con ese pedazo de tierra.
Al que apostd al comercio no le interesa, porque encontré una vida mas tranqui, entonces lo

alquila. (Joven productor mixto en campo propio)

Uno de los entrevistados destaca el interés de las nuevas generaciones por continuar

en la produccion y las condiciones del contexto como claves en la definicion de estrategias.

Yo digo, hay padres de 60 y pico de afios, que ya estan para retirarse de la produccion.
Yo creo que ahi el padre, vera que horizonte buscan los hijos, y si ve que no les interesa,

seguro lo alquila.

El campo medianamente, mucho o poco, algo te da, hace unos afios venia
espectacular, habia gente que arrendando 100 ha vivia echada para atras, eso creo que
tampoco es asi. Creo que deberia ser mas parejo, es lo que nos pasaba hace algunos afios con

la soja, te veian con animales y te decian: “vendélos, te ensucian el campo. Te quedarias
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sentado en la plaza recibiendo tanta plata”. Uno escucha, y no todos pensamos igual, si no...

(Joven productor mixto en campo propio)

La ausencia de sucesores es otro factor que determina que algunas familias hayan
optado por una estrategia rentistica.

Yo tengo un vecino que tenia la mejor hacienda de la zona y se fue achicando y hoy
arrendd todo el campo. Esta bien, también es cierto que no tenia hijos. (Informante clave

productor en campo propio UFP)

La posibilidad de alquilar el campo genera cambios al interior de las familias
propietarias. Uno de los entrevistados expone que la renta obtenida por el alquiler de tierras y
el hecho de prescindir de la mano de obra familiar para llevar adelante la produccion, implica
que las generaciones mayores prolonguen su permanencia en el gobierno de la UF y que por

consiguiente, el cambio generacional se dilate.

El campo hoy se convirtio en la gallina de los huevos de oro. Te permite una vida méas
confortable, un nivel de ingreso mayor, y llegar a un nivel de vida que antes no te lo permitia.
Por eso para mi, el cambio generacional se hace mas dificil, se alargan los tiempos. Te cuento
un caso, el abuelo de un amigo tiene casi ochenta afios y todavia no les pas6 el campo a sus
hijos, tiene todo arrendado. Imaginate a los hijos de mi amigo en qué momento le van a tocar

los campos (Informante clave, propietario rentista en area de estudio)

Este ejemplo pone de manifiesto lo planteado por Lopez Castro (2009) quién explica
que en general en el traspaso se conjugan expectativas e intereses de los miembros, pero que
no siempre se da en términos ideales donde los mayores quieren dejar el lugar a los mas

jovenes, y los jovenes estan dispuestos a tomarlo.
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3.2.3 La estrategia familiar: el traspaso generacional en el relato de

los jovenes

a- El avance del proceso de traspaso generacional

Resefiando a Bourdieu, una de las estrategias por las cuales la familia tiende a
reproducirse biologica y socialmente, es la estrategia testamentaria (en esta tesis se denomina
estrategia de traspaso generacional) que busca la transmision del patrimonio material entre las
generaciones e incluye la transferencia del control de la unidad productiva. En este sentido, la
planificacion en el traspaso resulta trascendental al momento de definir la persona que

continuara con el control de la unidad familiar.

Las opiniones de los jovenes en torno a la planificacion del traspaso no permitieron
identificar las luchas por el poder entre los jévenes y las generaciones mayores, planteadas en

el abordaje tedrico.

Lo expresado por los jovenes en referencia al tema, indicaria que la problematica del
traspaso de la UF no es visibilizada como un proceso complejo en el que intervienen

relaciones de fuerza en el interior de las familias, la propia historia y el contexto actual.

El traspaso como conflicto estructural basico de la reproduccion de la produccion
familiar que puede afectar no solo el futuro productivo del campo sino también la armonia

familiar, aparece como no resuelto en los casos estudiados.

No, eso no se charla. Con mi hermano nos organizamos, llevamos nimeros y vemos
mas 0 menos lo que se va a hacer, pero a futuro no. Si seguimos todos, lo manejamos entre

todos. (Joven técnico agronomo UFP)

Tengo un hermano mayor que se dedica a otra actividad y al campo va muy poco. En
su momento se vera, la verdad que no se como irdn a surgir las cosas. No lo hemos hablado.

(Joven productor en campo propio UFP)
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No, no, no se habla de quién se va a hacer cargo del campo a futuro. (Joven
comerciante UFR) De eso no se ha hablado mucho. No sé si porque piensan que voy a seguir

Y0, 0 por qué no se puede hablar. (Joven productor expandido UFP)

No, no se hablé de eso. El que estaba méas entusiasmado era mi hermano, él tiene 23

pero ahora esta trabajando, se dedico a otra cosa. (Joven abogado UFR)

La descripcion de Djurfeldt (1999, citado de Tort y Roman 2005) pareciera ajustarse a
los casos estudiados: este autor descree de la definicion de estrategias de traspaso
consolidadas y propone reconocer que no existen actos de la familia como un todo, sino que
miembros de la misma acttan individualmente con mayor o menor coordinacién, y lo que se

observa es el agregado de estas acciones individuales que definen el curso de la vida familiar.

En los casos estudiados no se percibe que el traspaso generacional de la UF sea un
atributo condicionado por la estrategia familiar adoptada. Tanto en las familias que adoptan
estrategias productivas como en aquellas que deciden ceder sus campos en arrendamiento, no
se observan instancias de discusion, acuerdos, conversaciones, planificacion sobre el traspaso
de la UF.

b- La expectativa de los jévenes en torno al traspaso generacional

Los jovenes entrevistados expusieron diferentes opiniones en referencia al vinculo
que planean construir con los campos familiares, los siguientes fragmentos permiten conocer

la percepciodn de los jovenes en el actual contexto de cambios:

Me interesan las producciones alternativas, creo que hay que buscar producciones con
valor agregado, agricultura organica. A mi me gustaria ser productor pero no me dan los
nameros por la escala. Tenemos que pensar en algo para poder ser mas competitivos. En el
futuro me veo asesorando empresas agropecuarias familiares medianas, aca por la zona.

(Joven ingeniero agronomo UFP)

Me veo relacionado con el campo. Yo siempre fui de hacer 3 0 4 cosas, yo me veo

con el campo y ademas sumarle otra cosa. Mi idea siempre fue armar un pool de siembra,
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juntarnos entre 5 0 6 poner la plata, poner el campo, contratar los servicios y sembrar. (Joven
contador UFR)

No tengo la idea de aumentar la cantidad de hectareas, sino ir intensificando y
diversificar en otro negocio que no tenga tanto riesgo como la agricultura. (Joven técnico

agrénomo UFP)

Estamos viendo por ahi con otra gente que siembra para hacer una sociedad comercial.
Lo mejor seria estar mas tranquilo y manejar el tema administrativo sin tener que andar todo
el dia sentado en el tractor, manejar algo un poco mas grande. (Joven productor expandido
UFP)

Quiero dedicarme al campo y quiero estudiar una carrera no relacionada con el campo.
Mecanica dental o algo de eso. Algo que me permita trabajar aca independiente y que me

permita ir al campo. (Joven productor en campo propio UFP)

No me veo trabajando o haciendo algin negocio en el campo. Me gustaria tener un

buen monte, un arroyito para ir a pescar. Pero no para explotarlo. (Joven abogado UFR)

El haber indagado en este atributo permite arribar a una conclusion de gran
importancia para esta tesis. Sin haber hallado diferencias en relacion de la estrategia
econdmica adoptada por la familia, en las entrevistas la mayoria de los jovenes expresaron su
interés por darle continuidad a la unidad familiar a través de estrategias productivas de
especializacién e intensificacion; estrategias econdémicas que apuntan al aumento de escala
mediante la conformacién de sociedades comerciales o la diversificacion del riesgo hacia
negocios no agropecuarios y la insercién laboral pluriactiva considerando entre las opciones a
la UF. Por otro lado, uno de los entrevistados manifesto su interés por generar un vinculo no

comercial con el campo familiar.

En el transcurso de este tercer capitulo se describieron los diferentes aspectos que
caracterizan al territorio talense y también las diferentes tipos de unidades productivas

surgidas en este escenario recientemente transformado.
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Una vez desarrolladas estas teméticas, relacionadas con el contexto y las familias, en
el proximo capituld se profundizara en los diferentes atributos que caracterizan el vinculo que

los jovenes construyen con los campos familiares.
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CAPITULO IV. LOS JOVENES Y SUS CAMPOS
FAMILIARES

En este penultimo capitulo se trabaja en la comprension de los vinculos que las nuevas
generaciones construyen con sus unidades familiares a partir del analisis e interpretacion de
los datos recogidos en el trabajo de campo, aportes tedricos y otros trabajos que abordaron la
temética. A continuacién se desarrollan una serie de atributos que caracterizan el vinculo que

los jovenes construyen con sus unidades familiares:
4.1 Atributos que caracterizan el vinculo de los jévenes con sus UF

Con el objetivo de identificar y sistematizar los atributos que caracterizan al vinculo
que los jovenes construyen con sus UF y estudiar la influencia de las estrategias que adoptan
las familias propietarias en estos atributos, se desarrollan cada uno de ellos por separado.

En los casos que se considera aclaratorio y con el propésito de comprender a cada uno
de estos grupos de actores en sus practicas, se sefialan por un lado las particularidades de los
jévenes pertenecientes a UFP y por el otro las particularidades de los jovenes pertenecientes a
UFR.

A continuacién se caracteriza el vinculo de los jovenes con sus UF a partir de los
atributos presentados en el marco tedrico y de otros atributos relevantes que emergieron
durante el trabajo de campo: residencia, saberes empiricos y formales, trabajo, participacion

en la UF, participacion en organizaciones del sector y género.
4.1.1 Residencia

El tipo de residencia ha sido presentado habitualmente como un factor de
diferenciacion entre los jovenes rurales y sus pares urbanos, destacando como principal
caracteristica de la ruralidad, la residencia en el habitat rural o en pequefias poblaciones y la

articulacion laboral o familiar con el mundo agricola.
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En el caso estudiado, la mayoria de los jovenes entrevistados reside en la ciudad.
Solamente uno de los jovenes alterna su residencia entre el campo y la ciudad de Rosario del
Tala.

Cabe aclarar, sin embargo, que la localidad bajo analisis presenta fuertes rasgos de
ruralidad. A fin de ilustrar las diferentes percepciones de los jévenes respecto de este atributo,

se presentan algunos fragmentos de entrevistas.

Yo hasta la secundaria estuve aca (en la ciudad), después me fui a estudiar afuera.
Cuando volvi me fui a vivir y trabajar al campo con mi sefiora, tuve una nena y me volvi al
pueblo porque no me gustaba que este todo el dia sola, le faltaba contacto social, cuando iba

al pueblo quedaba media colgada. (Joven técnico agrénomo UFP)

Yo siempre me consideré de la ciudad, no es que Tala sea la gran urbe, pero yo me
identifico. En vacaciones iba al campo de mi abuela, éramos 10 primos, 9 eran de ahi, criados
en el campo, entonces sabian hacer de todo y nosotros quedabamos como los zonzos del

pueblo, que no sabiamos nada. (Joven contador UFR)

Yo no viviria ni loco en el campo y mis hermanos calculo que tampoco. De ir a
trabajar si, pero para vivir no, yo necesito ver gente, me enloquezco sino. (Joven productor
expandido UFP)

A mi me gusta ir al campo a pescar o comer un asado los fines de semana, pero

viviendo no, es complicado por mas que tengas todas las comodidades. (Joven abogado UFR)

Yo toda la primaria y secundaria la hice aca, pero todas las tardes me iba al campo. A
mi me toca quedarme 3 dias en el pueblo y me enfermo. Cuando iba a Rosario (Santa Fe) a
visitar a mi hermano un viernes, para el domingo ya estaba desesperado por volverme. Uno se
acostumbra a donde se siente bien, uno se siente bien en la actividad que hace. (Joven

productor en campo propio UFP)

En coincidencia con lo desarrollado en el abordaje tedrico, en los casos estudiados la

unidad domestica se separ6 de la unidad de produccion, esto ocurrio en la generacion
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anterior®®, es decir que ninguno de los jovenes entrevistados tuvo residencia en el dmbito
rural. Esta reflexion también encuentra sustento en la disminucién de la poblacion rural

sefialada en el capitulo que caracteriza al territorio talense.

Las generaciones actuales de joévenes de 20 o 30 afios viven mas alejadas del campo
que las anteriores. Muchos de sus abuelos vivieron en el campo, entonces tenian una ligazon
mas estrecha y les pasaron a sus hijos los mandatos de no vender, de cultivar la tierra y sobre
todo de amar el campo. Estos hijos, que hoy tienen entre 40 y 60 afios, se fueron a vivir al
pueblo. A su vez, sus propios hijos (jovenes considerados en esta tesis) ya nacieron y
crecieron en el pueblo, ahi tienen sus amigos. No tienen esa ligazon afectiva con el campo, no
crecieron ahi, e incluso cuando sean grandes no se van a ver en la infancia caminando por
esos campos, creciendo y amandolo. La casa vieja derruida que quedd en el campo ya no
significa nada para ellos. (Informante clave docente secundario)

El hecho de que todos los jovenes hayan completado sus estudios basicos en la
ciudad, implica que sus relaciones sociales estan marcadas por el espacio urbano en el que
residen, como lo sefialado por Cloquell (2007) para las familias que abandonaron el habitat
rural con el advenimiento de la agricultura industrial en la zona nucleo. La mayor parte de sus
amigos y familiares viven en la ciudad, su vida cotidiana y actividades transcurren en el
pueblo, los clubes, los amigos del barrio, los boliches bailables son los &mbitos que enmarcan
la vida social de los chicos. No obstante, sus relatos permiten ver vinculos diversos entre el
espacio rural y urbano. Por lo tanto, las caracteristicas de aislamiento propias de la vision

tradicional de la ruralidad, no representan las experiencias de los jovenes estudiados.

Algunos jévenes, ademas de ser residentes urbanos articulan laboralmente con el

sector rural. (se amplia en el atributo: trabajo)

% EI final de la década del 70’ es mencionado por los informantes clave como un momento de quiebre en la migracion rural-
urbana de los propietarios talenses, aunque este proceso se haya iniciado con anterioridad y se haya prolongado durante las
décadas del 80’ y 90°.
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En los casos estudiados podria indicarse que el lugar de residencia no determina el
vinculo que los jovenes construyen con sus UF, ya que habiendo residido toda su vida en la

ciudad algunos jovenes construyen un vinculo fuerte con el campo familiar y otros no.

Como reflexién de este atributo se puede expresar que el lugar de residencia actual de
los jovenes pareciera no estar influido por la estrategia econémica adoptada por la familia

(productora/rentistica), ya que en ambos casos el lugar elegido para vivir es el pueblo.

Como cierre podria indicarse que la residencia deja de ser el rasgo central para definir
a los jovenes rurales, cobrando mayor importancia para lograr una aproximacién mas acabada

de esta nocion, los atributos que se presentan mas adelante.
4.1.2 Saberes empiricos y formales

En relacion a las diferentes formas de construccién de saberes principalmente aquellos
relacionados con la rural se presentan, por un lado los saberes empiricos como aquellos
aprehendidos a partir de las vivencias y experiencia propias, y por otro lado los saberes
formales, referidos a la construccion de conocimiento a través de la educacion en

instituciones.

En relacion a la construccion de saberes empiricos, los jovenes pertenecientes a UFP
rescatan el valor de lo vivido y de la experiencia en torno a las actividades agropecuarias,
subrayando la nifiez como una etapa clave. En estos procesos de ensefianza-aprendizaje a
partir de la practica (aprender haciendo) y la observacion (aprender mirando), las
generaciones mayores actlan como referentes, en este sentido los jovenes entrevistados

destacan principalmente a la figura paterna.

En la mayoria de estos casos, dichos saberes estan relacionados con la ganaderia como

actividad principal de la UF durante la nifiez de los jovenes.

Cuando iba al campo de chico habia ganaderia Unicamente, de agricultura vi poco. Lo
acompariaba a mi viejo. Lo que aprendes de chico te sirve en las cosas practicas. (Joven

técnico agronomo UFP)
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Yo era guri, habré ido a 7° grado y ya mi viejo me mandaba a recorrer las 15 vaquillas
que estaban prefiadas, el me decia: “anda y miralas, fijate cudl esta mas adelantada”. Entonces

a la larga, uno aprende. (Joven productor en campo propio UFP)

Nosotros teniamos un tractorcito y yo siempre hacia trabajitos, desde chico siempre
anduve. Hubo un afio que anduve cosechando con mi tio, asi que ahi aprendi un poco también.
Después a lo otro lo vas aprendiendo. Como me gusta, me subo a una maquina y me las
arreglo, marcho. De mi viejo he aprendido muchas cosas, todo el tema de hacienda me lo
ensefio él. (Joven productor expandido UFP)

A todo lo del campo lo aprendi con mi viejo. A regular una sembradora y todas esas
cosas las fui aprendiendo desde chico, y después los vendedores, los mecanicos de cada
maquina, ellos te van ensefiando también. Después leo revistas o0 veo en Internet. (Joven

productor expandido UFP)

En la facultad te pueden decir que las pasturas se siembran en marzo, pero uno
andando en el campo, aprende que es mejor sembrar mas tarde... mird si sembras y te agarra
un caloron de 40 ° con las plantitas chiquitas, no te queda nada. (Joven productor en campo
propio UFP)

En alusion a los saberes formales, puede mencionarse que la totalidad de los jovenes
entrevistados han accedido a educacién primaria y secundaria en la ciudad de Rosario del
Tala.

El 90% de los jovenes entrevistados accedio a estudios universitarios en otras ciudades
(Rosario, Parana, Gualeguaych() y por otro lado, manifestdé el apoyo de sus padres para
continuar carreras. Solo dos jovenes, que también contaban con el apoyo de sus padres,

optaron por no ir a la universidad.

Mis viejos preferian que estudie, no es que me saturaban, me daban la libertad. Pero
me decian, “es un complemento mas, el dia de mafiana dedicate al campo o hace lo que vos

quieras, pero tenés algo por las dudas”. (Joven 6 productor campo propio UFP)
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Mis viejos querian que estudie, yo me crié ahi entre papeles, mi viejo trabajaba en eso

(contador), asi que cuando terminé la secundaria me fui a estudiar. (Joven contador UFR)

Al principio mis viejos preferian que estudiemos, el Gnico que fui a estudiar afuera fui

yo. Igual mientras trabajemos, para mi viejo esta bien. (Joven productor expandido UFP)

Mi viejo es veterinario, yo terminaba quinto y me queria quedar a trabajar en el campo

només. El me dijo: “anda y proba”. (Joven productor en campo propio UFP)

Mi vieja queria que yo tenga una carrera, que tenga un titulo. Entonces elegi ingenieria
agronémica porque era lo que me gustaba y queria ser después. (Joven productor expandido
UFP)

Me fui a estudiar porque hoy en dia para meterse en el tema del campo, es mejor tener

una base técnica. (Joven productor expandido y técnico agronomo UFP)

El elevado nimero de jovenes que accedieron a la universidad podria dar cuenta de la
valoracion que los jovenes y sus padres realizan en torno a la educacion universitaria, ya sea
para incorporar conocimientos y competencias para trabajar en el campo o para tener

seguridad laboral en el futuro, en otros ambitos no agropecuarios.

En referencia a los entrevistados pertenecientes a UFP se puede indicar como dato
saliente que la mayoria (64 %) inicio carreras agropecuarias y que solo el 30% de ellos logré
finalizarla. Todos los jovenes que no concluyeron las carreras agropecuarias regresaron a
trabajar a sus UF construyendo un vinculo fuerte con las mismas. Los relatos de este grupo se

centran en la dificultad para superar los primeros afios de la carrera.

Me fui a estudiar agronomia a Oro Verde. Al principio me aguantaba 3 o 4 fines de
semana alla, no tenia problemas y después llegé un momento que no aguantaba ni un fin de
semana. Me volvia porque siempre tenia algo que hacer en el campo. Un afio estuve asi y me
volvi. El afio pasado compramos un tractor y una sembradora nueva y sembramos lo nuestro y
salimos a hacer trabajos afuera, y no te queda tiempo para estudiar. Lo que menos querés
hacer cuando llegas a tu casa es estudiar. Los unicos dias son los de lluvia jy el afio pasado no

llovid nunca! (Joven productor expandido UFP)
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Me fui a estudiar veterinaria a Esperanza, pero me volvi, no me gusta sentarme a
estudiar. No es que me cuesta tanto, pero no aguanté y me vine a trabajar al campo. (Joven

productor en campo propio UFP)

Me costo, me fui a estudiar agronomia y ya llevaba 4 afos alla y no podia salir de 1° o
2° afio, me volvi a trabajar, no sali nunca en las materias basicas, solamente en una materia

que nos llevaban al campo a ver algunas cosas. (Joven productor expandido UFP).

Es interesante destacar que los jovenes que abandonaron las carreras agropecuarias,
estaban en las primeras etapas de sus estudios al momento de la expansion sojera en Tala
(2004/06). Todos ellos tuvieron la posibilidad fisica y econémica de insertarse laboralmente
en el campo familiar, esta posibilidad da cuenta de un contexto econdémico favorable para su

insercion en la UF.

Entre los jovenes pertenecientes a UFP que finalizaron carreras agropecuarias se
destaca la construccién de un vinculo con la UF centrado en tareas administrativas y de
gestion, asi como también la posibilidad de insertarse profesionalmente en otros rubros del

sector.

Ahora trabajo en asesoramiento privado, el 90% en agricultura, después algo de tambo
y ganaderia, también soy productor apicola. A todos los trabajos del campo de mi familia lo
hacen mi padre y mi madre. Yo lo que hago por ahi es asesorarlos, charlo con ellos. (Joven

ingeniero agronomo UFP)

El hecho de haber alcanzado el titulo de grado en carreras agropecuarias, les permite a
éstos jovenes tener distintas oportunidades de insercion en el medio rural, ya sea a través del
asesoramiento privado, la venta de insumos o en sus UF. Estas diferentes posibilidades de
insercion, muestran el abanico de oportunidades que se abre para aquellos jovenes que
ademas de tener una trayectoria relacionada con el campo, finalizan la educacion formal.
Ellos participan de las UF desde la gestion, administracion y asesoramiento; en sus relatos no

expresan su aporte de trabajo en tareas fisicas (siembra, cosecha, acarreado de bolsas, etc.).
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El contexto de modernizacién de la produccién promueve el interés por las carreras
agropecuarias por parte de los jovenes y sus familias a diferencia de lo que ocurria con

generaciones anteriores.

Antes el campo era més de subsistencia, no se veia con buenos ojos estudiar una
carrera vinculada al campo. EI campo no era la solucion, el campo no era la panacea. En las
décadas del 80 y 90 todos buscamos otra salida, porque tener campo no nos daba de comer. Es
mas, el pedn ganaba méas que nosotros, y la mayoria de mis congéneres han buscado otra
actividad. Uno se fue del pais, otro estudio computacién, yo estudié un profesorado, algo
fuera del campo que nos permita vivir. Y a partir de ahi, empezamos a levantar vuelo.

(Informante clave docente secundario)

En relacion a los jovenes pertenecientes a UFR, el dato saliente es que el 90 % inicio
carreras no agropecuarias y todos lograron finalizarla. Actualmente estos jovenes no estan

vinculados laboralmente a sus UF construyendo un vinculo débil con las mismas.

Cuando terminé la secundaria me fui a estudiar a Parand, hice la tecnicatura en
administracion de empresas, me hubiese gustado estudiar veterinaria pero era muy larga.

(Joven técnico en administracion de empresas, comerciante UFR)

Al campo cuando era chico iba a pescar o andar a caballo, nunca me gusté el trabajo
manual por decirlo de alguna manera. Me fui a Santa Fe a estudiar abogacia, terminé y ahora

trabajo en el estudio con mi viejo. (Joven abogado UFR)

Siempre anduve entre los papeles, ya desde la primaria sabia que iba a estudiar
contador. (Joven contador UFR)

Si bien estos jovenes no construyen un vinculo fuerte con la UF, han tenido un
acercamiento indirecto con el sector agropecuario ya sea desde el abordaje de temaéticas
puntuales en la universidad, desde su practica profesional o desde los medios de

comunicacion.
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El Gltimo afio de la facultad integré la clinica juridica de interés pablico, y uno de los
casos que tratamos fue el de los agroquimicos. Tuve algunas nociones desde la perspectiva del

derecho, pero no de la actividad productiva en si. (Joven abogado UFR)

Con el tema del conflicto campo-gobierno, mirando la tele y escuchando

conversaciones, muchos tenemos que haber aprendido. (Joven contador UFR).

Como cierre de este atributo podria afirmarse que la estrategia adoptada por la familia

sea esta productiva o rentistica no condiciona la posibilidad de acceder a educacion formal.

Complementando las reflexiones expuestas en cada caso, se puede decir que existen
diferentes formas de incorporar conocimientos acerca de la actividad agropecuaria. En las
entrevistas, los jovenes pertenecientes a UFP se refirieron a la propia experiencia adquirida
desde su nifiez, al intercambio con pares, a la formacion técnica adquirida en las facultades y
también surgen otros medios que sirven para incorporar conocimientos, como lo son la

television, las revistas especializadas e Internet.
4.1.3 Trabajo

Este atributo refiere a los diferentes ambitos en que los jovenes entrevistados se
insertan laboralmente, sea en el sector agropecuario o en otros relacionados con lo urbano. Se
puede destacar que la totalidad de los jovenes se encontraban trabajando al momento de las

entrevistas.

El 83 % de los jovenes pertenecientes a UFP tiene relacion laboral con su UF y en
algunos casos también se insertan laboralmente en actividades agropecuarias que trascienden

los limites de las mismas. El resto trabaja profesionalmente en otros ambitos.

Dentro del primer grupo pueden diferenciarse tres formas de insercion: a- jovenes que
solo trabajan en sus UF, b- jovenes que trabajan en la UF y ademas junto a su familia toman
tierras en arrendamiento y por Gltimo c- los jovenes que trabajan como profesionales del agro

en otros establecimientos ademas de la UF.

A continuacion se detallan los tres casos:
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a- Jovenes que sélo trabajan en sus UF

Ahora estoy trabajando en el campo con mi viejo, empecé hace poco a dedicarme mas,
es lo Unico que estoy haciendo, la Unica salida mas fécil que tengo, méas a mano. Mas alla de
eso me interesa y me gusta. (Joven productor en campo propio UFP)

Nosotros sélo trabajamos en campo propio, antes arrenddbamos algunos pedazos,
ahora no se puede pagar lo que piden. Tenemos vacas de cria, la vaquilla la engordamos y al
novillo lo hacemos en una cadena mas grande, hacemos novillos pesados. (Joven productor en

campo propio UFP)

b- Jovenes que trabajan en la UF y ademas junto a su familia toman tierras en

arrendamiento

Hoy estoy de lleno con el campo, el campo es una cosa que amo. Por ahi me enojo feo,
me caliento, por ahi me dan ganas de tirar todo, pero al otro dia me levanto y me voy chocho.
Hoy trabajamos unas 400 ha mas o menos, entre campo propio y alquilado. (Joven productor
expandido UFP)

Soy productor agropecuario, trabajo desde los 13 afios en el campo. Arranque en el 97
con mi viejo después segui hasta el 2002 ahi me fui a estudiar y volvi en el 2007. Todos esos
afios yo iba al campo pero no estaba continuamente trabajando. Ahora si, ya arranqué. El afio
pasado compramos un tractor y una sembradora nueva y sembramos lo nuestro, unos lotes

que arrendamos Yy salimos a hacer trabajos afuera. (Joven productor expandido UFP)

c- Jvenes que trabajan como profesionales del agro en otros establecimientos ademas
de la UF

Hoy hago un poco de todo: vendo semillas, siembro, monitoreo soja y tengo algo de
hacienda. Lo que hago en el campo familiar es méas de control y administrativo porque todo lo
que es labores de siembra, pulverizacion y cosecha, se contrata, no tenemos maquinas. (Joven

técnico agronomo UFP)
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En referencia a los jovenes pertenecientes a UFR, el 90 % tienen insercion laboral en
actividades no agropecuarias, so6lo uno de los jévenes recibido de ingeniero agronomo trabaja
en el ambito agropecuario como asesor en campos de terceros. Ninguno de los jovenes

pertenecientes a UFR trabaja en su UF.

Trabajo como contador en mi estudio, voy muy poco al campo, ahora esta arrendado.
De chico si ibamos a la casa de mi abuela. Lo que si hago son los contratos, yo llevo los

papeles, la facturacion que es una por afio, IVA, ganancias. (Joven contador UFR)

Ahora pusimos un negocio, un telecentro, terminé de estudiar administracion de
empresas, se dio el negocio, mi vieja lo comprd y me vine a trabajar ahi. (Joven comerciante
UFR)

En el primer fragmento se observa que el vinculo con la UF no se construye a partir
del contacto laboral cotidiano con la misma, sino a partir de la formacién profesional. En este
sentido pareciera encontrar asidero lo planteado en el abordaje teérico respecto a la
construccién de relaciones técnicas y gerenciales que las actuales generaciones construyen

con los campos familiares (Cloquell, 2007).

En el segundo ejemplo, la familia decide adoptar una estrategia econdmica no
relacionada con la UF, y dentro de esa estrategia el joven se inserta laboralmente, quedando a

al margen de la insercién laboral en la UF.

Como reflexion de este atributo se subraya que el atributo trabajo si se encuentra
condicionado por la estrategia adoptada por la familia sea productiva o rentistica en relacion

a la unidad productiva.
4.1.4 Participacion en las UF

Analizar las diferentes formas de participacion de los jovenes hijos de propietarios en
sus UF es clave para comprender los vinculos que las nuevas generaciones construyen en

torno a los campos familiares.
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Por considerarse significativas al momento de definir el vinculo que los jovenes
construyen con sus UF, se proponen las siguientes formas de participacion: a- aporte de mano
de obra, b- toma de decisiones, c- aporte en la gestion y d- en los ingresos generados por la
UF.

a- El aporte de mano de obra en la UF es la caracteristica que define a la produccion
de tipo familiar. A continuacion se rescatan fragmentos de entrevistas de jovenes
pertenecientes a UFP que ponen de manifiesto las principales caracteristicas de este atributo,
entre ellas: la diversidad de los trabajos que se realizan, la frecuencia del mismo (para la
ganaderia es diaria y para la soja es estacional), la presencia de distintas generaciones en el

trabajo (padre e hijos), los saberes especificos necesarios para llevar adelante las actividades.

Vamos todos los dias al campo y hacemos de todo. Sembramos, vacunamos la
hacienda. Lo recorremos y trabajamos yo con mi viejo. Por ahi se llama a una persona para

hacer algun trabajo extra (joven productor en campo propio UFP)

A las pasturas y al trigo forrajero los sembramos nosotros. Desmalezar, armar
alambrados eléctricos también lo hacemos nosotros. Mi viejo dice: “si vamos al campo, no
vamos a estar cruzados de brazos, algo se nos va a presentar”, el molino que no saca agua, el
bebedero que pierde. Siempre tenemos algo para hacer. (Joven productor en campo propio
UFP)

Lo gque mas me gusta es todo lo que sea siembra, tractores, maquinas, eso me fascina
mas que nada. Después la ganaderia, andar con los caballos apartando o curando eso también
me gusta mucho. Ahora en el campo yo soy el que pone un poco mas el trabajo, ando en el

tractor, mi viejo no tanto. (Joven productor expandido UFP)

Con la hacienda andabamos todos los dias, ahora con la agricultura el trabajo cambia,
hay momentos en los que se trabaja mucho y en otros momentos se esta mas tranquilo.

(Joven productor en campo propio UFP)

Se considera que la participacion aportando mano de obra es fundamental en la

definicion del vinculo que las generaciones jovenes construyen con sus UF, pues implica el
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aprendizaje desde la practica, el sentido de pertenencia, la valoracion afectiva, el
reconocimiento del esfuerzo que implica mantener el patrimonio familiar, elementos de un

proceso que genera fuerte identificacion de los jovenes con sus UF.

Estas cualidades no se observaron en aquellos jovenes cuyas familias adoptan
estrategias rentisticas, por consiguiente se puede indicar que, en este caso, el atributo

participacion aportando mano de abrase encuentra influido por la estrategia familiar adoptada.

b- Como fue planteado en el marco teorico, el grado de participacion real de los
jévenes en la toma de decisiones, es fundamental al momento de organizar las estrategias
productivas y la sucesion. En los casos estudiados, la participacion en la toma de decisiones
no se evidencia ni en los jovenes pertenecientes a UPF ni en aquellos pertenecientes a UFR.
En todos los ejemplos los padres son los encargados de tomar las decisiones mas importantes

de la UF, principalmente aquellas que involucran aspectos econdémicos.

Yo me hice cargo del campo, pero siempre con las érdenes de mi viejo. (Joven

productor en campo propio UFP)

Siempre mi viejo es el que decide. Le pregunta a mi vieja que es la duefia, pero él es el
que decide. (Joven comerciante UFR)

La parte de toma de decisiones la hace papa, yo por ahi le doy mi punto de vista, pero

el que define es él. (Joven productor en campo propio UFP)

A las decisiones las toma mi viejo. Cuando hay que poner plata, él es el que decide.
Después si hay que sembrar de una forma u otra, a eso lo decidimos a medias. Me puede
consultar un poco si compramos esto o aquello, y yo doy mi opinion, pero de todos modos, él
es el que toma las decisiones en ese sentido, todavia. (Joven productor expandido UFP)

Lo planteado en el abordaje tedrico, donde se expuso que la generacion mayor es la
encargada de tomar las principales decisiones de la UF y que esto implica un orden jerarquico
que establece la supremacia de las personas mayores sobre las mas jovenes, queda de

manifiesto en los relatos de los jovenes.
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El hecho de no asumir el protagonismo en las decisiones y no ser responsable de los
resultados del proceso productivo, podria implicar menor compromiso de las generaciones
jovenes con la UF. Posiblemente esta situacion influya negativamente en el vinculo que
construyen con la UF, pues si la generacion no cede espacios sobre todo en las decisiones, el

joven dificilmente se sienta parte del proyecto de la UF.

En algunos trabajos referidos a esta cuestion se proponen como espacios de decision a
los consejos de familia (padres, tios, hijos, hermanos, primos, abuelos) donde los jovenes
desde la adolescencia comienzan a participar en las discusiones para incorporar experiencias.
Si bien en la produccion familiar este tipo de espacios no son comunes, se considera que
serian muy beneficiosos para ambas generaciones como mecanismo para favorecer traspasos

donde todas las partes tengan la posibilidad de expresarse.

c- Por participacion en la gestion se interpreta a la intervencién en cuestiones
administrativas (costos y margenes de produccion, estado de cuenta bancaria, créditos,
recursos, inversiones, etc.), de planificacion (cultivos, superficie a sembrar, a ceder o tomar en
arrendamiento) y de otros asuntos que implican estar en conocimiento de las actividades
desarrolladas en la UF (por ejemplo: contratacibn mano de obra, compra de insumos,

contratacion de servicio de cosecha, entre otras).

Entre los jovenes pertenecientes a UFP se observan diferentes grados de participacion
en la gestion de la UF, desde aquellos jovenes que comparten estas actividades con sus padres

0 hermanos, hasta aquellos que depositan en otro miembro de la familia la mencionada tarea.

Nos sentamos con mi viejo y medianamente hacemos nimeros, a groso modo, aunque
hay veces que afinamos el 1apiz. Ayer, por ejemplo, estdbamos sacando cuentas de lo caro que

es sembrar maiz. (Joven productor en campo propio UFP)

Lo que hago en el campo familiar es méas de control y administrativo. Con mi hermano
nos organizamos, llevamos nimeros y vemos mas o menos lo que vamos a hacer. (Joven

productor expandido UFP)
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A la parte de administracion y nameros la hace mi papa, yo de eso manejo poco y

nada. (Joven productor en campo propio UFP)

Con los nimeros anda mas mi hermano mas grande, con el tema contable, los nimeros
del banco. Lo que yo si manejo son los costos de siembras y otros trabajos. (Joven productor
expandido UFP)

En referencia a los jovenes pertenecientes a UFR se puede expresar que la mayoria no
participa de la gestion de la UF, solamente en un caso se observa la participacion en la gestion
desde un lugar diferente a lo planteado en los ejemplos anteriores, construyendo un vinculo

mas técnico con el campo a partir de sus saberes profesionales.

Mis viejos, siempre antes de arreglar me llaman, yo voy con ellos a arreglar con los
tipos interesados en arrendar. Veo el tema del contrato, yo no los hago pero los miro y opino.
Digo lo que me parece a mi, de acuerdo a lo que veo de mis clientes, tengo muchos clientes

con campo. (Joven contador UFR)

Puede concluirse que la participacion en las tareas de gestion de la UF esta

condicionada por la estrategia adoptada por las familias.

d) En relacion a la participacion en los ingresos generados en la UF por las ventas de
la produccion o por la renta obtenida por el alquiler, las respuestas de los jovenes
entrevistados fueron breves y difusas. Ninguno de ellos manifestd situaciones de “conflicto”
como las planteadas por algunos autores, que sostienen la posibilidad de tensiones entre los
ingresos destinados a la explotacion y los destinados al consumo de la familia. La ausencia de
conflictos implicaria una constante negociacion entre las diferentes generaciones tendiente a

posibilitar la reproduccién de la UF y mantener el patrimonio de la misma.

Entre los ejemplos, se destacan algunos casos donde las ganancias se distribuyen entre
los familiares al final de cada ciclo productivo y otros casos donde los ingresos generados por

la UF son administrados por los padres en funcién de los gastos que surgen en la familia.

No tengo un sueldo fijo, lo que queda después de vender el grano se reparte. (Joven

productor expandido UFP)

92




Sueldo fijo no cobramos, se cobra una vez que se vende la produccion, ahi vemos la

forma de repartirnos. (Joven productor expandido UFP)

No, no tengo sueldo, es todo un manejo familiar, de acuerdo a como vienen las

ganancias y los gastos se va viendo. (Joven productor en campo propio UFP)

Sueldo no tengo, pero por ejemplo, mi vieja me compro el negocio con plata del
arrendamiento, y si yo tengo la necesidad de algo, mi vieja no tiene ningin drama. (Joven

comerciante UFR)

En referencia a la participacion a los ingresos generados por la UF, no surgieron en el
transcurso de las entrevistas, diferencias entre aquellos jovenes pertenecientes a UF
productoras o rentisticas. Podria decirse entonces que este atributo no esta influenciado por el
tipo de estrategia econdmica familiar y que tampoco afectaria al vinculo entre el joven y su
UF.

Solamente en uno de los casos estudiados se observa un manejo diferente en la
organizacion de la produccion, riesgos y en las ganancias. El joven expone la manera en que

se resolvio la situacion:

Mi viejo me dio unas 14 hectareas para que siembre. Esa parte ya es mia, esa
produccion es mia, esa ganancia es mia, con sus costos y sus riesgos. El me dijo “Esto es
tuyo, vos hace lo que quieras, después vemos qué vas a hacer con la ganancia”. (Joven

productor expandido UFP)

El ejemplo anterior, permite observar un modo diferente de resolver el aspecto
productivo al interior de la familia. EI padre le otorga al hijo libertad para decidir sobre el
cultivo a sembrar, manejo y riesgos a tomar aunque al momento de definir el destino de las
ganancias el miembro de la generacion mayor vuelve a tener injerencia. Si bien este tipo de
caso no fue observado repetidamente en el trabajo de campo, presenta ciertas caracteristicas
que lo hacen interesante al momento de pensar en estrategias de traspaso donde la generacion

menor asume un marcado protagonismo.
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Como reflexion en éste apartado se observa que las diferentes formas, cantidad y
calidad de participacién que asumen las generaciones jovenes condicionan fuertemente la
construccién de vinculos con los campos familiares. Podria indicarse que aquellos traspasos
donde las generaciones jovenes participan activamente de la unidad productiva familiar en

articulacion con las generaciones mayores tienden a ser mas fructiferos.
4.1.5 Participacion en organizaciones del sector agropecuario

Este atributo refiere a los diferentes espacios politico-sociales relacionados con el
sector agropecuario (grupos Cambio Rural, entidades gremiales, cooperativas). En los relatos
de los jovenes pudo apreciarse que hay una escasa participacion en este tipo de espacios, los
principales motivos que ellos mencionan son: se valora negativamente la politica, se considera
gue estos espacios son para mayores, aungue en general reconocen la importancia de estos

espacios.

Estoy en contacto permanente con otros productores, pero no estoy metido en nada
gremial, no me interesa la politica porque se habla mucho y se hace poco. Prefiero estar en el
campo trabajando. Los jovenes de esta camada no ven a la politica con buenos 0jos, aunque es
ahi donde se deciden las cuestiones importantes. (Joven ingeniero agronomo UFP)

Me parece que tenés que estar metido, cuando me queda a mano voy, escucho y hablo
con alguno, pero no es que voy Yy opino, capaz mas adelante me largue. Es dificil meterse en
la discusidn, creo que es para gente mas grande (Joven productor expandido UFP)

El que esta en ese grupo Cambio Rural es mi viejo, pero yo a veces voy. Esta bueno ir
porque ves otras cosas, la forma de trabajar de otra gente y te sirve para mejorar. Siempre hay
alguien que sabe mas de un tema. También estando en Cambio Rural te llegan muchas mas

cosas, como invitaciones a charlas. (Joven productor expandido UFP)

Con gente que ande en el tema del campo hablo muy poco, a veces charlo con algunas
personas con las que tengo contactos por otras razones, 0 con parientes que se dedican a eso,
pero no porque me interese. Y en organizaciones del sector tampoco participo. (Joven
abogado UFR)
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Al consultar a los jovenes sobre su disposicion de participar a futuro en un grupo de
trabajo integrado por jovenes talenses vinculados a la actividad agropecuaria, todos se

mostraron interesados.

Yo me prendo en esa, si es de agricultura, me interesa. Si llega surgir eso del grupo

tenéme en cuenta, es experiencia para todos. (Joven productor en campo propio)

Siempre te sirven estas cosas. Cuando te juntas con alguno a comentar siempre
aprendes, hablando siempre se aprende. Asi que cualquier posibilidad que salga, avisame

(Joven productor en campo propio UFP)

Yo mucho en el tema productivo no ando, pero en algin momento me gustaria

meterme. Si llega a salir eso del grupo capaz me prendo. (Joven comerciante UFR)

Se observa que la totalidad de los entrevistados manifestaron interés en participar en
una futura instancia grupal planificada especialmente para jovenes, este hecho podria tener
relacién con lo planteado por Durston (2000) que manifiesta que en muchos casos los jévenes

tienen ganas de participar y no encuentran los espacios adecuados.

En este atributo la estrategia econdmica adoptada por la familia pareciera no tener

influencia.

Es importante mencionar que los espacios rurales locales como por ejemplo: la
Sociedad Rural o Consejo Local Asesor del INTA estan conformados por adultos mayores de
50 afios. El promedio de edad de los asistentes a charlas técnicas organizados por la Agencia
de Extension Rural local es también superior a los 50 afios. Si bien en la zona existen
antecedentes historicos de espacios disefiados especialmente para y por jovenes vinculados al
agro (por ejemplo: grupos juveniles de cooperativas agropecuarias), actualmente no se

registran experiencias de este tipo.
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4.1.6 Género

En el transcurso del trabajo de campo resultd dificultoso realizar entrevistas a jovenes
mujeres. Segun sus propias palabras, no accedieron a las entrevistas porque desconocian la
tematica abordada por la tesis o estaban residiendo en otras localidades y dedicadas a

actividades ajenas al ambito rural.

Teniendo en cuenta estas limitaciones para acceder a relatos de jovenes mujeres, se
proponen fragmentos de entrevistas donde jovenes varones se expresaron en relacion a sus

hermanas y novias.

No hay mujeres dedicadas al campo, solamente que al futuro marido le interese. Por
ahi mi novia sabe un poco por los padres, los hermanos o los abuelos. Pero no sé si méas
adelante le interesara. Mi hermana esté en otra cosa, nada que ver, estudia disefio gréfico y no
sé qué es lo que haré en el futuro. (Joven comerciante UFR)

Mi tia fue profesora, otra es médica, la otra también es maestra. Mi viejo les fue
comprando sus partes a ellas. Tengo una hermana pero estd estudiando afuera,
psicopedagogia, sabe que tenemos un campo porque ha ido un par de veces. Ya me dijo que

me lo iba a dar a mi para que lo trabaje. (Joven productor en campo propio UFP)

Tengo un tio en el campo que no tiene ningln hijo vardn que siga, entonces cuando él
se retire, esos campos van a terminar siendo arrendados. El tiene hijas mujeres de 30 afios mas

0 menos, pero estan en otra cosa. (Joven contador UFR)

De acuerdo a los testimonios recogidos en las entrevistas, podria afirmarse que la
participacion de las mujeres en las UF talenses es muy escasa. No se encontraron casos donde

las mujeres sean consideradas para darle continuidad a la UF.

Se observa también escasa participacion de jovenes mujeres en los espacios de
construccidn de relaciones sociales vinculados al agro talense, como por ejemplo: comision de

la Sociedad Rural, charlas técnicas organizadas por INTA o grupos Cambio Rural.
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La muy escasa presencia de jovenes mujeres relacionadas con el sector agropecuario
talense, pareciera ser uno de los rasgos mencionado por numerosos autores, que no ha tenido
mayores transformaciones segun el paso de las generaciones. Asi las estructuras familiares
tipo paternalistas contintan siendo en la actualidad las que predominan entre los casos

estudiados.

Aln en las circunstancias actuales, donde la nueva agricultura permite el acceso a
tareas de gestion en remplazo de las tareas fisicas tradicionalmente realizadas por el hombre
de campo, en el sector agropecuario talense, las posiciones relacionadas con la produccion
siguen ocupadas por varones. En este escenario, las mujeres contindan ocupando roles
vinculados al trabajo doméstico, la familia o dedicandose profesionalmente a trabajos no

agropecuarios.

Luego de transcurrido este capitulo donde se puso énfasis en conocer los diferentes
atributos que caracterizan el vinculo que los jovenes construyen con sus unidades familiares y
se estudié la influencia de las estrategias econdémicas adoptadas por las familias en los
mencionados atributos, se cuenta con elementos para abordar a continuacion el capitulo de

conclusiones de esta tesis.
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CAPITULO V: CONCLUSIONES

Los territorios como espacios de construccion social con caracteristicas Unicas, van
conformando contextos particulares donde las personas desarrollan sus practicas de vida, sus

proyectos, sus estrategias productivas y reproductivas.

A partir del avance de la nueva agricultura de soja iniciado a partir del afio 2000, el
territorio talense se transforma. Estas transformaciones implican modificaciones en la forma
de produccion familiar y en las estrategias de reproduccion social de las familias propietarias

de las unidades productivas.

En esta tesis se propuso como objetivo general comprender los vinculos que las
nuevas generaciones de jovenes hijos de propietarios construyen en torno a las unidades

productivas familiares, en este territorio recientemente transformado.

A partir de este objetivo, se planted la necesidad de caracterizar las unidades
familiares en funcion de la estrategia econémica adoptada de interés para esta tesis. Para ello
se diferenciaron dos tipos de unidades: las rentisticas (UFR) donde las familias se separan de
la produccion y ceden sus tierras en arrendamiento y las productoras (UFP) donde las familias
mantienen una relacion directa con la produccion. A su vez, dentro de este segundo grupo
pueden diferenciarse dos formas de incorporar la nueva agricultura en la UF, por un lado
unidades empresariales que adoptan estrategias de escala a partir de la toma de tierras en
arrendamiento, y por el otro unidades familiares cuyo rasgos mas caracteristicos son el aporte
de mano de obra familiar para llevar adelante el proceso productivo y la produccién en tierras

de su propiedad.

Estos tipos de unidades familiares configuran diferentes maneras de construccion de
vinculos por parte de las generaciones jovenes. Las estrategias ancladas en lo productivo
refuerzan el sistema familiar y a la unidad como sujeto de las estrategias, mientras que las

estrategias rentisticas dan mayor lugar a estrategias individuales alejadas de la unidad.

En las unidades familiares productoras sin importar el grado de capitalizacién, la

generacion joven y la generacion mayor trabajan estrechamente relacionados para llevar
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adelante la produccion. Esta articulacion intergeneracional pareciera ser clave para la

continuidad de la forma familiar de produccion.

En relacion a las familias rentistas, se pudo observar que éstas pierden el contacto
laboral con la tierra, con productores y otros actores del sector agropecuario y quedan al
margen de las nuevas tecnologias y sistemas productivos. Se puede afirmar entonces que si
bien estas familias mantienen la propiedad de la unidad productiva con el rentismo como
estrategia, no aseguran la reproduccion social de la produccién familiar, pues la estrategia
rentistica conlleva a que las nuevas generaciones jovenes se separen de la actividad

productiva.

En estas unidades rentisticas, el debilitamiento de los vinculos de las generaciones
jévenes con sus campos dificilmente se revierta, dado que implica una deconstruccion que
incluye aspectos aprehendidos histéricamente (conocer los negocios, oportunidades), saberes
especificos (técnicos productivos, ambientales, suelo), relaciones sociales (pertenencia al
sector agropecuario), economicos (las nuevas formas de producir estdn sujetas a grandes
inversiones), afectivos (querer la tierra), familiares (pujas de intereses, posicionamiento),

individuales (formacion, proyecto de vida), entre otros.

En relacion al proceso de traspaso generacional, se observé escasa complementariedad
entre las estrategias econdmicas y las estrategias de traspaso de las familias propietarias, se
puede afirmar que si bien las familias adoptan diferentes estrategias, éstas no parecieran estar

enfocadas en el proceso de traspaso, sino mas bien en la obtencion de la maxima renta.

Se observo en la totalidad de los casos analizados que las instancias de traspaso no
corresponden a procesos planificados por parte de las familias de los jovenes (entre padres e
hijos o entre hermanos). Los jovenes expresaron dudas respecto de la gestion futura de la UF,
algunos de ellos manifestaron diferentes alternativas de continuidad aunque éstas no hayan

sido discutidas o conversadas al interior de sus nucleos familiares.

Si bien se explico que las estrategias de traspaso son escasamente planificadas o
abordadas en el seno de las familias talenses, en el transcurso de las entrevistas surgio la

figura del “sucesor natural” que se puede identificar como aquel joven que a lo largo de su
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vida se perfila para darle continuidad a la UF con el agregado de que sus padres y hermanos
depositan sus expectativas en él. En todos los casos analizados el joven designado como

sucesor natural es un hijo varoén.

Otro aspecto relacionado con las estrategias de traspaso es que la lucha
intergeneracional por el gobierno de la UF planteada en el marco tedrico no se percibe en el
discurso de los jovenes entrevistados. Esto, unido a los testimonios obtenidos durante las
entrevistas, permite hipotetizar acerca de que la comodidad econdémica que genera la renta
relacionada con la agricultura de soja, ya sea por la cesion en arrendamiento del campo
familiar o por los margenes econdmicos favorables para el caso de quienes siguen vinculados
a la produccién, se convierten en mitigadores de la mencionada puja. Las generaciones
jévenes, en general acceden a los beneficios generados por la UF sin necesidad de asumir
mayores responsabilidades.

La renta también permite en muchos casos reinvertir (construccion de locales y
departamentos en el pueblo para alquiler) en emprendimientos para generar otra renta con
caracteristicas mas urbanas. La reinversion en la UF o en la actividad agropecuaria no

pareciera ser el destino méas importante de las ganancias.

Esa renta permite resolver algunas tensiones generadas por la forma de distribucion
del capital econémico generado por la UF en situaciones complejas (por ejemplo, cuando
existen muchos duefios, o hay alguna separacion y/o divorcio) ya que al obtener un valor
determinado por el arrendamiento, se tiene claridad en los ingresos y en su posterior

distribucién.

Asimismo la renta resuelve en parte el problema de la sucesién en los campos
estudiados. Mientras este tema no se discute en la familia y los jovenes se dedican a otras
actividades, la UF genera ingresos.

El inicio de la agricultura de soja, donde lo que esta en juego es la tierra para producir,

es un punto de inflexién para la penetracion capitalista en el agro talense.

En este escenario se plantean los interrogantes de quienes seran los encargados de
llevar adelante la produccion en Tala en el mediano plazo y cudl seré el resultado del actual

proceso respecto al nimero de productores que se incorporen o abandonen la actividad.
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Entre los jovenes entrevistados pertenecientes a UFR no se observd ningln caso que
esté fuertemente vinculado a su UF. Esta afirmacion corrobora lo planteado en la hip6tesis de
trabajo donde se proponia que aquellos jovenes hijos de propietarios cuyos padres adoptan
estrategias rentisticas construyen vinculos mas débiles con sus UF que aquellos jovenes hijos

de propietarios cuyos padres adoptan estrategias productivas.

Si bien las transformaciones producidas por la nueva agricultura para el caso talense
generan oportunidades de insercion para algunos jovenes, la existencia actual de campos
gobernados por agentes externos o agentes locales expandidos permiten vislumbrar la
dificultad de insercion de las nuevas generaciones. La sojizacion pareciera no revertir la

perdida intergeneracional de productores familiares de las décadas anteriores.

Para pensar el desarrollo de los pueblos rurales en el contexto de la nueva agricultura
es imprescindible incorporar a la juventud teniendo en cuenta sus particularidades. En esta
direccion se trabajo para identificar, sistematizar y analizar los atributos que caracterizan el
vinculo que los jévenes construyen con sus campos Yy esto posibilitdé conocer la percepcion y
experiencias de los jovenes en relacion a sus Unidades Familiares. Dicha indagacion, también

permitio ordenar a estos atributos de acuerdo a su influencia en ese vinculo.

Asi el género se puede indicar como el atributo méas influyente en la construccién de
vinculos. En todos los casos estudiados, las posiciones relacionadas con la produccion, el

control y la continuidad de la UF se encontraban ocupadas por varones.

En relacidn a los saberes formales se subraya que la carrera universitaria elegida es
definitoria en el vinculo que los jovenes construyen con la UF, este dato permite inferir que
los jovenes comienzan a definir su futuro laboral y el vinculo con la UF antes de finalizar la

escuela secundaria.

El valor de los saberes empiricos fue destacado por los jovenes como clave para la
construccion de vinculos fuertes con los campos familiares. Los entrevistados subrayaron a la

nifiez como la etapa mas importante y a la figura paterna como su méaxima referencia.
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La insercion laboral actual en la unidad familiar surge también como muy influyente
en el vinculo que los jovenes construyen con sus UF. Se puede afirmar que aquellos jovenes

que no trabajan en la UF construyen un vinculo débil con las mismas.

La participacion aportando mano de obra emergié como un atributo fundamental en
definicién del vinculo que las generaciones jovenes construyen con sus UF a partir del
aprendizaje desde la préctica, el sentido de pertenencia, la valoracion afectiva de la UF y el

reconocimiento del esfuerzo que implica mantener el patrimonio familiar.

La participacion en las tareas de gestion se considera un aspecto que influye
favorablemente en construccion de vinculos fuertes de los jovenes con sus UF. Aquellos
jévenes pertenecientes a unidades familiares productoras incorporan cotidianamente, a través
de la participacién en gestion, saberes y practicas que afianzan su continuidad en la

produccion.

El lugar de residencia no parece definir el vinculo que los jovenes construyen con sus
UF, ya que habiendo residido toda su vida en el pueblo, algunos jévenes construyen un

vinculo fuerte con el campo familiar y otros no.

El avance del proceso de traspaso generacional no emergié durante las entrevistas
como un atributo influyente en la construccion de vinculos. Se observé que en general las
familias van articulando estrategias para mantener el patrimonio, pero estas estrategias
parecieran responder mas a cuestiones econOmicas coyunturales que a estrategias

planificadas.

La expectativa de los jovenes en torno al traspaso generacional no surgido como
determinante en la construccion de vinculos. Si bien, en general los jovenes tienen una idea
clara del futuro del campo familiar, en el momento de las entrevistas algunos jovenes estaban

fuertemente vinculados al campo y otros no.

La participacién en la toma de decisiones no emergié como condicionante del vinculo.
Los jovenes en general manifestaron su escasa participacion en las decisiones, sin embargo

muchos de ellos construyen vinculos fuertes con la UF y otros no.
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La participacion en los ingresos generados por la UF no surgié como un condicionante
en la construccién de vinculos. No se pudo observar en las entrevistas que el hecho de tener
mayor o menor participacion en los ingresos proveniente de la UF condicione el vinculo que

los jovenes construyen con las mismas.

La participacion en organizaciones del sector es otro de los atributos que pareciera
tener escasa influencia en la construccion de vinculos. Se observo que los jovenes fuertemente

vinculados a su UF, no necesariamente participan de espacios relacionados con el agro.

Estas conclusiones en torno a cada atributo, a su vez, dan cuenta que la construccién
de vinculos es un proceso que se inicia en la nifiez, comienza a definirse en la adolescencia y
se concreta en la primera etapa de la juventud, ya sea mediante la insercion laboral en la UF o
en otros &mbitos y/o en la eleccion de la carrera universitaria. Ademas de estos factores, se
observa la complejidad del proceso al incorporar los sistemas de estrategias de reproduccion

social familiares y las condiciones del contexto.

Entre los objetivos planteados en esta tesis se propuso construir una tipologia para
diferenciar grupos de jovenes considerando las estrategias familiares y los atributos que
caracterizan el vinculo que los jovenes construyen con sus unidades familiares. En relacion a

esto, se proponen 5 tipos de jovenes:

1. Jovenes productores pertenecientes a UF productoras tradicionales: construyen un
fuerte vinculo con el campo familiar basado en su aporte de trabajo y gestion para llevar
adelante la produccién, en estos casos se puede sefialar una tendencia a darle continuidad a la
UF manteniendo la superficie propia.

Estos jovenes consideran a la produccion agricola como una forma de vida, parte de su
historia, su trabajo y lo que saben hacer, por lo tanto, construyen su identidad como

productores agropecuarios en estrecha relacion con sus UF.

2. Jovenes productores pertenecientes a UF productoras empresariales: construyen un
fuerte vinculo con la produccion agropecuaria que trasciende los limites de la unidad familiar
basado en su aporte de trabajo y gestion para llevar adelante la produccién, en estos casos se

puede sefialar una tendencia a darle continuidad a la UF y a expandir la superficie propia.
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Podrian sefialarse como productores de la nueva agricultura, participan en el mercado
de arrendamiento de tierras con ventajas respecto a agentes fordneos por ser locales, ya que
tanto ellos como sus familias han generado lazos de confianza con los diferentes actores del

agro y tienen mayores conocimientos de la zona.

3. Jovenes profesionales de carreras agropecuarias pertenecientes a UF productoras
tradicionales: construyen un fuerte vinculo con la produccion agropecuaria a través de su
insercion profesional (asesoramiento a otras unidades, venta de insumos, etc.). Su vinculo con
el campo familiar se basa en el asesoramiento técnico y la gestién del mismo a través de
tareas de planificacion, costeo, logistica de labores, entre otras. En estos casos se puede
sefialar una tendencia a darle continuidad a la UF manteniendo la superficie propia a través de
la intensificacion de la produccidn actual o la incorporacién de producciones alternativas (por
ejemplo: agroecoldgica).

Estos jovenes son los que cuentan con mayores posibilidades de insercion laboral en el
medio rural en relacion a los otros subgrupos, ya sea a través del asesoramiento privado, la

venta de insumos o en sus UF.

4. Jovenes profesionales de carreras no agropecuarias pertenecientes a UF rentisticas:
construyen un vinculo de asesoria con la unidad familiar a partir de sus saberes profesionales
no especificamente agropecuarios (por ejemplo: abogado, contador). En estos casos se

observa que la tendencia a darle continuidad a la UF es incierta.

5. Jovenes desvinculados de la UF pertenecientes a UF rentisticas y productoras:
construyen un vinculo con el campo familiar que podria definirse como débil. En general se
insertan laboralmente en &mbitos y profesiones no agropecuarias. En estos casos se observa
que la tendencia a darle continuidad a la UF es incierta. En este tipo de jovenes se encuentran

incluidas todas las mujeres de este estudio.
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ANEXO 1

GUIONES DE ENTREVISTAS
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rural)

Guion de entrevista a jovenes
¢ Qué edad tenés?

¢Ddnde vivis actualmente? ¢Has vivido en el campo?

¢Como se compone tu familia? ¢ Quiénes tienen relacion con el campo?

¢ Cual es tu ocupacion actual? ¢ A qué te dedicas?

¢Qué relacion tenés con el campo de tu familia?

¢Sabés que actividades se realizan hoy en el campo? ¢Por qué?

¢Sabes que es el sistema de siembra directa?

¢Con que frecuencia vas al campo?

¢ Qué haces cuando vas al campo? (recreacion, trabajo)

¢ Qué estudios has cursado o estas cursando? ¢ Donde?

¢ Que prefieren tus padres? ¢ Qué estudies? ;Qué trabajes? ; Ambos?

¢Sabes hacer trabajos de campo? (siembra, manejo hacienda)

¢Cuando aprendiste los trabajos del campo?

¢ Quién te ensefio?

¢Quién toma las decisiones en el campo?

¢ Cabras por el trabajo realizado? ¢De qué manera?

¢ Tenés vinculos con otros productores?

¢Participas en alguna organizacion de sector? (cooperativa, gremial, cambio

111



¢Te interesan las novedades del agro? (Qué te interesa? (politica, datos

técnicos, nuevos negocios) ¢Por qué?
¢A nombre de quién esta el campo?

¢Se charla en tu familia, sobre quién se encargara del campo en el futuro? ;Que

opinan tus padres y hermanos?
¢ Qué proyectos personales tenés para los proximos afios?

¢Si hubiera posibilidades, te gustaria trabajar en algo relacionado con el campo
familiar? ¢En qué tipo de trabajo? ¢ Administracion? ;Gestion? ;De campo? (siembra,

cosecha)
¢ Qué te entusiasma de seguir trabajando en el campo?
¢Adonde te ves trabajando dentro de 20 afios?

¢Pensas que a los jovenes les resulta facil meterse en el mundo del campo, hoy

en dia?

Guidn de entrevista a informantes clave

¢ Qué cambios se observan a partir de la introduccion de la soja en la zona?

¢Hay méas campos arrendados?

¢Se ven productores que no son de la zona?

¢Como ve el tema del traspaso generacional en los campos de menos de 200

ha? ¢ Qué diferencias hay con las décadas anteriores? ¢Con su generacion?
¢Piensa que hay méas oportunidades para los jovenes hijos de propietarios?

¢Ve un futuro campo con muchos productores de la zona?
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ANEXO 2:

Esquema orientativo de las diferentes etapas de la tesis

En 2005 comienzo trabajar como
extensionista en Tala en pleno
proceso de expansion de la
agricultura de soja

<y

Observo escasa presencia de
jévenes en ambitos rurales

<

Inicio cursos de maestria y
comienzo a interesarme en
tematicas relacionadas con
juventud la persistencia de la
agricultura familiar

<

Se conforma comision asesora
de tesis, realizo revision
bibliogréafica, definimos
problema, tema, poblacion a
estudiar y objetivos.
Formulamos ante proyecto de
tesis.

Seminario | en Escuela para
Graduados. Presentacion
anteproyecto de tesis

<

Se inicia etapa de ajuste metodologia
y marco tedrico se formula guion de
entrevista, se inicia trabajo de

campo.
O

Seminario Il en Escuela para
Graduados. Presentacion de avances
de resultados

<

Se inicia etapa de procesamiento de
datos, analisis y redaccion final junto
a comision asesora de tesis
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ANEXO 3:

Aportes para la tarea de extension rural

Luego de haber transitado las diferentes etapas de esta tesis, se proponen algunos

aportes para el trabajo de extension rural con jovenes:

Esta propuesta de comprender en detalle las particularidades de los jovenes asi
como también el contexto en el que se desenvuelven desde abordajes abarcadores y
multidisciplinares, permite evitar miradas simplistas y homogeneizadoras. En este
sentido resulta interesante considerar a la preadolecencia como momento propicio para
iniciar trabajos de extension, sus lugares de residencia y socializacion, el acceso a las
nuevas tecnologias comunicacionales, su formacién, sus saberes, sus posibilidades de
insercion laboral, sus expectativas y deseos, su identificacion y pertenencia con el
mundo rural, su vinculo con la propiedad familiar de la tierra, la trayectoria familiar en

relacion a la UF, el apego y carifio por la tierra, entre otros.

Asi también la visibilizacion e instalacion de la tematica en distintas esferas (ej.
gubernamentales, institucionales), de manera de posibilitar la generacion de politicas,
proyectos y lineas de financiacion, orientadas a propiciar la insercion de los jovenes en
el medio rural. También resulta necesario proponer espacios locales en organizaciones
existentes 0 generar nuevos espacios pensados para jovenes rurales que atiendan las
problematicas planteadas en esta tesis a través de metodologias que incluyan las miradas
de las generaciones de mayores Yy joOvenes. Esta accion promoveria también la

renovacion generacional de las organizaciones locales vinculadas al agro.

Considerar también que la planificacion del proceso de traspaso generacional
requiere de metodologias de trabajo que promuevan la conformacion de espacios de
didlogo familiar donde se expresen expectativas de los miembros de las distintas
generaciones (por ejemplo: aclarar el tema ingresos, propiedad y dedicacion o no a la
produccidn), asi como también de la participacion progresiva en la toma de decisiones,
entre otros mecanismos disefiados por las propias familias. También en este mismo
sentido resulta importante considerar metodologias que contemplen el intercambio entre

familias que deseen abordar el traspaso.
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Desde los abordajes tedricos se considera interesante incorporar al proceso de
traspaso generacional a las definiciones de Produccion Familiar como un proceso que

puede planificarse por ser previsible en el tiempo.
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